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Editorial RN

NUESTRA REALIDAD
s

omenzamos 2023 con unas tendencias que indicaban que

este afio iba a ser muy complicado y con una disminu-

cion significativa del consumo en el ambito global; sin

embargo, en Venezuela representantes -presidentes y

directores ejecutivos- de las empresas mas grandes asi
como muchos economistas de renombre manifestaban que tendria-
mos entre un 7% vy un 10 % de crecimiento, aun cuando desde el
tercer trimestre de 2022 se apreciaba un evidente enfriamiento de
la economia.

Ciertamente, el escenario para este afio no es muy alentador si no
hay un cambio significativo en las politicas publicas que influyen
en el comercio y la produccion industrial. Hemos transitado un pe-
riodo de mas de ocho afos de impactos negativos continuos en el
entorno economico nacional, que han generado una desinversion
muy importante en el tejido industrial del pais lo que nos ha relega-
do regional e internacionalmente en cuanto a la competitividad que
requiere Venezuela para enfrentar, sin temor, la apertura comercial
con Colombiay la reactivacion del Mercosur.

Attilio Granone Zinzi A lo anterior hay que agregar el desmesurado incremento de la carga
fiscal y parafiscal que de manera considerable erosionan el flujo de
caja de las empresas y mas recientemente, el tema de los servicios
de aseo urbano en colusion con las alcaldias, que roza la ilegalidad
afectando de manera dramatica a las Pymes que apenas subsisten.

Presidente

Vemos con esperanza el acercamiento que ha habido hacia los gre-
mios por parte del gobierno para tratar de buscar soluciones de ma-
nera conjunta a tan graves circunstancias con el objetivo de poder
fortalecer tanto la demanda como la oferta de productos nacionales
para trabajar coordinadamente en la biisqueda de una mejoria es-
tructural, no solo cosmética, de nuestra economia.

Hacia ese objetivo dirigiremos los esfuerzos en este periodo de
gestion de la nueva Junta Directiva de la AIAG y, para lograrlo, es-
peramos con fe el crecimiento y participacion de nuestra base de
afiliados, de modo tal que el trabajo de todos, unidos, nos permita
alcanzar la mayor cantidad posible de resultados positivos que, sin
duda, redundaran en beneficios de todos.
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APERTURA DE LA FRONTERA

Un duro retoparala

economias U ZOIELE

vivié a la separacién politica que hubo entre

ambos paises; sin embargo, con la llegada
de Gustavo Petro al poder en la nacién vecina,
el proceso de formalizacion de las relaciones ha
avanzado a marcha forzada, en términos que han
sorprendido y preocupado a varios sectores em-
presariales venezolanos.

E | comercio entre Venezuela y Colombia sobre-

La crisis eco-
ndmica y so-
cial que ha
padecido Ve-
nezuela desde
2014 ha gene-
rado grandes
asimetrias en-
tre ambos pai-
ses. Mientras
las empresas
colombianas
tienen acce-
so a crédito,
cuentan con
un mercado
de capitales
vigoroso, pue-
den adquirir
tecnologia de
punta vy dis-
frutan de mercados internacionales plenamente
abiertos, la realidad de sus pares venezolanos es
radicalmente distinta.

Ramadn Goyo, Avex

Quizas, con los anuncios de la reapertura de fron-
tera se forjaron expectativas muy altas sobre el
desarrollo del comercio binacional, pero luego
de la aprobacién del primer convenio modificato-
rio del Acuerdo de Alcance Parcial N° 28 y de un
Acuerdo de Promocién y Proteccién de Inversio-
nes, ambos en un plazo muy breve, algunos sec-
tores de la industria y la actividad agropecuaria
mostraron su descontento.

IMPRIMASE o

Por: Armando J. Pernia

“Debemos dejar muy claro que el comercio bi-
nacional nunca se ha detenido, simplemente se
cerrd la frontera por donde pasaba 60% del in-
tercambio, pero la actividad comercial continué a
través del rio Paraguachén y por via maritima”, ad-
vierte, de entrada, el presidente de la Asociacién
Venezolana de Exportadores (AVEX), Ramén Goyo.

El retiro voluntario de Venezuela de la Comunidad
Andina de Naciones, en abril de 2011, y la poste-
rior entrada a Mercosur fueron los primeros in-
convenientes para discutir la formalizacion de las
relaciones comerciales, porque hubo que ajustar
hasta la codificacién arancelaria. “La suspension
de Venezuela en Mercosur hizo posible la nego-
ciacién con Colombia, porque de lo contrario no
se habria podido. Mercosur prohibe los acuerdos
comerciales pactados individualmente por sus
miembros, porque todo hay que negociarlo en blo-
que”, advierte Goyo.

Nada es perfecto, pero hay oportunidades

;Cémo sali6é Venezuela de las recientes negocia-
ciones comerciales con Colombia? Las respues-
tas del presidente de la AVEX, Ramdén Goyo, y del
titular de la Camara de Integracién Econdmica
Venezolano-Colombiana (Cavecol), Luis Alberto
Russian, se pueden resumir en que no todos ter-
minaron contentos, pero hay mejoras sensibles
que pueden abrir mas oportunidades a las empre-
sas nacionales.

“El acuerdo alcanzado no es satisfactorio para
todos y no es un acuerdo ideal pero, debido a la
accion de ambos gobiernos, se logré un convenio
de acceso de productos venezolanos a Colombia
y de productos colombianos a Venezuela un poco
mas acorde con la realidad del mercado actual, en
el que se incluyeron y excluyeron productos, se
aumentaron aranceles de productos colombianos
que entran al pais y, como reciprocidad, se subie-
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ron aranceles a productos venezolanos, pero se trata de
aquellos que actualmente no estamos en condiciones
de exportar. También se obtuvieron preferencias aran-
celarias para productos importantes de la oferta expor-
table de Venezuela en este momento”, resume Russian.

Goyo senala que de 11.000 cédigos arancelarios que re-
gistra Venezuela, la negociacién con Colombia abarca
las condiciones de 5.000 con el objetivo de buscar una
mayor equidad en la relacién comercial, ya que era y si-
gue siendo ampliamente favorable para el pais vecino,
porque muchos de sus productos entraban al mercado
nacional sin arancel, mientras una parte sustancial de
la oferta exportable venezolana no gozaba del mismo
beneficio. “En paralelo, nosotros determinamos que
de las importaciones de Colombia, que superaron los
60.000 millones de délares en promedio en los ultimos
afios, en 2021 hubo 7.000 millones de délares que no-
sotros teniamos posibilidad de abastecer, aunque fuera
en parte. En consecuencia, se planteé una propuesta
para obtener el mismo tratamiento que tienen esos pai-
ses proveedores’, indica el dirigente gremial.

Al final, en este punto el gobierno negocié 700 produc-
tos con potencial exportador a Colombia y se obtuvie-
ron preferencias arancelarias de entre 60% y 100%.
“Se hizo una negociacién basada en la reciprocidad, y
esas preferencias también se las dimos a los exportado-
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res colombianos, pero sucedieron cosas interesantes,
como que los negociadores colombianos aceptaran que
ciertos productos para los cuales podian exigir 100% de
preferencias, quedaran con pagos de aranceles’, sefia-
la el presidente de AVEX.

Aun estan pendientes por debatir aspectos como las
regulaciones fitosanitarias y otros puntos relaciona-
dos con la metodologia de denominacién de origen, asi
como la homologacién de ciertos tramites que son os-
tensiblemente mas lentos y costosos del otro lado de la
frontera.

Contrabando y competitividad

El presidente de la Asociacion de Industriales de las
Artes Graficas (AIAG), Attilio Granone, observa en este
punto que el combate efectivo al contrabando es una
materia prioritaria. “La reactivacién de las relaciones
con Colombia no nos afecta de manera muy inmediata,
porque nunca hubo un cese de las relaciones comercia-
les, se mantuvieron de hecho, aunque no de derecho”.

El dirigente alude a una encuesta reciente sobre el
Acuerdo Parcial N° 28, para sefnalar que 791 empresas
estan exportando fuertemente desde Colombia a Ve-
nezuela y es obvio que estuvieron haciéndolo todo el

AIAG = |MPRIMASE 9
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Luis Alberto Russian, Cavecol
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tiempo, aunque no desde que se reactivaron las rela-
ciones comerciales de manera formal.

En este contexto va al punto relevante para el sector
de Artes Graficas: “Esa reapertura va a darle forma y
legalidad a la relacién binacional, lo cual, sin duda,
es muy positivo. La clave es que se acabe con el con-
trabando, porque cada producto que entrailegalmen-
te al pais es un articulo que no fabrica la industria
nacional y, en consecuencia, es un empaque 0 una
etiqueta que no producimos en Venezuela. Eso afecta
a toda la industria y nos incluye”.

Granone hace un ejercicio de realismo al indicar que
“unavez que se establezcan todas las reglas de juego,
independientemente de cuanto se nivelen las cargas
o de las ventajas que se nos otorguen, nosotros, en la
industria de Artes Graficas, tenemos un grave rezago
tecnolégico que no nos permite competir adecuada-
mente, porque Colombia tiene una industria grafica
altamente desarrollada”.

Y afiade: “para nuestro sectorva a ser un poco compli-
cado manejar una productividad que pueda compen-
sar los diferenciales de precios que se generen entre
Colombia y Venezuela”.

Por su parte, Russian, de Cavecol, ratifica que “los co-
lombianos son muy competitivos en empaques, por lo
que hay que mejorar con mucha celeridad las condi-
ciones en las que operan las empresas de la Industria
Grafica en Venezuela”.

IMFRIMASE = Al

Sobre el tema del contrabando, Luis Alberto Russian,
sefiala que se trata de un fenémeno histérico y exten-
dido que resulta dificil de combatir por sus multiples
ramificaciones; no obstante, advierte que hay mejo-
ras de sistemas tecnoldgicos en los pasos fronterizos
y habrd mas coordinacién entre organismos de sequ-
ridad y autoridades fronterizas, lo que puede ser un
freno a esta actividad delictiva.

De acuerdo con un reporte publicado en la revista
colombiana Semana, la reanudacion del comercio
formal entre Venezuela y Colombia no ha detenido
el contrabando fronterizo, por donde siguen pasando
ilegalmente cargas de leche de larga duracién, café,
aceite vegetal, bebidas energéticas, papel sanitario,
alimentos para animales y otros bienes manufactura-
dos.

No hay una cifra concreta u oficial sobre el valor del
contrabando entre Colombia y Venezuela, pero la po-
rosa frontera entre ambos paises, que se extiende por
2.220 kilémetros muy dificiles de controlary, ademas,
densamente poblada, sequird siendo escenario para
la accion de grupos que manejan el comercio ilegal.

La oferta exportable

Ramén Goyo, indica que “el Acuerdo de Proteccidn de
Inversiones fortalece los mecanismos comerciales,
partiendo del reconocimiento de que el principal mer-
cado es Colombia y no Venezuela. En consecuencia,
se presenta para nosotros una oportunidad. Nuestra
capacidad instalada industrial activa es de 40%, por
lo que hay capacidad de ampliacion para exportar”.

Este convenio en particular persigue el fortaleci-
miento de la complementariedad econdmica, por
lo que crea condiciones para que se concreten joint
ventures entre empresas venezolanas y colombianas
para orientar la produccién al mercado colombiano.

El dirigente de la AVEX sefiala que el ron venezola-
no, por ejemplo, altamente valorado en los mercados
internacionales, quedé exento de aranceles en Co-
lombia, aunque también vendran bebidas alcohdlicas
colombianas con el mismo beneficio.

El vocero del gremio exportador dice que la oferta ex-
portable al vecino pais es diversa e integrada por ca-
marones y otros productos del mar, cacao en diversas
presentaciones, chocolate, carnes deshuesadas, que-
sos curados, productos porcinos, embutidos, mani sin

HAYD 2023
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Queremos que Crezcas con nosSotros

Dks en estos 15 afos de trayectoriq, crecido pensando en
¢como hacer surgir nuevos emprendimientos, al mismos
tiempo de ayudar a los emprendedores apasionados por
el mundo grafico con la tecnologia y calidad Konica
Minolta?

En nuestro aniversario, con orgullo presentamos |a serie
Accurio Press c7100, repleta de innovadoras tecnologias
gue daran impulso a su éxito. Desde la automatizacion
inteligente y los acabados mejorados, hasta una calidad
inmaculada, capacidades avanzadas y una excepcional
durabilidad.

"atrévete a crecer”

Si tu mercado son las etiquetas preparate
hoy para el mercado del manana \
Accuriolabel

La produccion digital de etiquetas estG en auge. Para sacar
partido al crecimiento de este sector debes disfrutar de las
nuevas ventajas de la impresion digital y asi mantener la
rentabilidad.

Entonces usted se preguntara ¢Cudles son estas ventajas? Muy
facil, realizar etiquetas por volumen bajo demanda, rapidos
tiempos de entrega, nada de hacer planchas, funcionamiento sin
necesidad de grandes conocimientos..Y estas son solo pocas de
las ventajas que obtendra al tener una Accuriolabel €230
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POTENTIAL

"Ve un paso adelante”

Empieza hoy a producir tu futuro

Comienza hoy con cuadernillos y grapados, impresion de
carteles a dos caras, productividad de hasta 65 paginas
por minuto, una excelente calidad de imagen y mucho
mas para destacar ante la competencia.

Si estd es tu necesidad de impresion tu solucion es una
Accurioprint c4065, realmente puede hacerlo todo
ocupando muy poco. Asi su emprendimiento puede
facilmente desarrollar nuevas fuentes de ingresos y
ampliarse a nuevos mercados.

'AccurioPrinti€4065

---------

POTENTIAL "Inversion que se paga sola”
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Attilio Granone, AIAG

cascara, salsas preparadas, medicamentos -especial-
mente antipiréticos-, cosméticos y productos de aseo
personal, asi como derivados de plastico, madera de
aserraderos de pino, frenos y servofrenos para la in-
dustria automotriz, entre otros rubros.

Todo esto sin contar con el petréleo y el gas que segui-
ran siendo las puntas de lanza de las exportaciones
venezolanas, sectores en los que se espera que se am-
plie la presencia del sector privado nacional e interna-
cional. Pero concretar estos negocios no es “soplary
hacer botellas”, pues la oportunidad que ahora repre-
senta Colombia obliga a mirar los obstaculos, que son
muchos para las empresas venezolanas.

;Los fundamentales? Falta de financiamiento, elevada
presion tributaria, alta inflacién, reduccién del consu-
mo interno, rezago tecnoldgico, falta de personal ca-
lificado, una informalidad extendida, bajas expectati-
vas de crecimiento y numerosas reqgulaciones, algunas
de ellas desaplicadas, pero vigentes.

Si se consideran la pérdida de productividad y los des-
equilibrios macro y microeconémicos que sigue pade-
ciendo el pais, enfrentar la competencia con Colombia
parece un reto enorme que requiere un entorno favo-
rable que solo es posible con reformas de fondo que
destraben e impulsen la actividad productiva.

Granone: Rezago tecnologico y desinversion

Por su parte, el presidente de la Asociacién de Indus-

triales de las Artes Gréaficas (AIAG), Attilio Granone,
reitera como un obstaculo fundamental contra el
crecimiento y la competitividad de la Industria Gra-
fica venezolana el severo rezago tecnoldgico que se
ha prolongado por los altimos cinco u ocho afos. “La
adecuacion tecnoldgica requiere de muchos medios
econémicos y en estos diez afos la demanda ha caido
demasiado. El sector no ha contado con los recursos

12 IMFRIMASE = AIAG

para acometer las inversiones que hacen falta para
tener una adecuacion tecnolégica como la que ha
habido en Colombia, Brasil, Argentina o Chile que
son paises que se han mantenido al frente de la tec-
nologia en el sector grafico”.

Y contintda: “No solo tenemos un descenso de la de-
manda. A eso se afade la dificultad de consequir fi-
nanciamiento que ya practicamente no existe”.

- ;Como definiria la realidad de la industria ahora?

-Muchas empresas han cerrado, otras compaifias
montadas para grandes volimenes de produccién han
tenido que desmantelar equipos y reducir operacio-
nes, debido a la contraccion de la demanda.Muchas
compafiias han tenido que reducir dramaticamente el
personal y estan en situacion critica. Estamos en 35%
de capacidad activada, como toda la industria.

-Un factor clave en la dinamica de las empresas gra-
ficas es la importacion de insumos. ;Como los ha
afectado la politica de exoneracién que viene apli-
cando el Ejecutivo?

-En la altima modificacién del decreto que se hizo en
diciembre se elimind un conjunto de cédigos de pro-
ductos graficos terminados que entraban a Venezuela
sin aranceles y sin IVA. Se trataba de etiquetas im-
presas, empaques corrugados y estuches plegadizos.
Ahora pagan IVA y un arancel de 2%, que sigue siendo
un asunto complejo.

“Pero, al mismo tiempo, las materias primas pagan un
arancel de 2% y un IVA de 16%, luego de haber estado
exentas. Uno puede decir que ese 2% es un costo pe-
quefio, pero lo grave es el 16% de IVA, porque ese es
un costo que no se puede recuperar en el tiempo. En
la aduana se debe pagar 100% del IVA por adelantado,
independientemente de si se tienen créditos fiscales
para rebajarlo. Si se es un importador reqular de ma-
terias primas e insumos, como muchas empresas del
sector grafico, este tributo se convierte en una carga
excesivamente onerosa, porque impacta fuertemente
el flujo de caja y tampoco puede descontarse del Im-
puesto Sobre la Renta, de manera que se produce un
doble perjuicio”.
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-:En el contexto del relanzamiento de las relaciones
con Colombia, tiene la industria grafica potencial
exportador?

-No creo que el sector grafico sea exportador de ma-
nera directa, pero la verdad es que siempre que se ex-
porte un producto nacional vamos a estar presentes
en etiquetas, empaques, pero la condicién de exporta-
dores directos la veo muy complicada.

Sin embargo, “el plan que es trabajar, aprovechar el
acercamiento con el gobierno, ya que se estan pro-
duciendo conversaciones con los gremios para bus-
car algln tipo de mejoras de la situacidn productiva
del pais. Estamos dispuestos a presentar propuestas
necesarias para buscar cambios de politicas que nos
permitan salir adelante”.

-;Como ve el entorno econdmico en funcion de la in-
dustria?

La demanda empezd a caer en el ultimo trimestre
del afio pasado y no se ha recuperado. Muchas em-
presas de consumo masivo manejaron expectativas
de demanda que no se cumplieron y, por lo tanto, se
incrementaron todos los inventarios de productos ter-
minados. Hay un letargo en la colocacién de érdenes
de compra. Existen algunas expectativas de que la
demanda pueda repuntar, pero no creo que sea una
recuperacion importante. En el mejor de los casos, no
sera mayor a la del dltimo trimestre del afio pasado.

“Laindustria ha dado la pelea por subsistiry mantener
las empresas en marcha; se ha hecho un esfuerzo muy
grande, porgue no es facil volver a abrir una empresa
cerrada”, concluye el presidente de la AlAG.

AIAG
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Entre la CAN y el Mercosur

La estrategia comercial venezolana en las ultimas dos
décadas ha estado determinada por la politica. Como
resultado, el pais dejo de formar parte de la Comuni-
dad Andina de Naciones (CAN) en 2011 y fue suspen-
dido en Mercosur en 2016, luego de una década de
permanencia en este grupo.

En cuanto a las relaciones con Colombia, Venezuela
enfrenta el reencuentro comercial como un socio me-
nor, histéricamente reducido por una larga crisis eco-
ndmica, cuya recuperacion estd lastrada por el peso de
las sanciones estadounidenses que no solo afectan a
su vital industria petrolera, sino que implican un férreo
blogueo de los mercados financieros internacionales.

Los datos son elocuentes: en el dltimo afio reporta-
do, terminado en enero, Colombia importé un total de
76.892 millones de délares, un aumento de 21,41% en
comparacion con el afio anterior. Sus compras proce-
dentes de Venezuela fueron de apenas de 108,1 millo-
nes de ddlares, las cuales subieron 50,14% en compa-
racion con el saldo anualizado de enero de 2022, segln
las cifras de la Camara Colombo-Venezolana del vecino
pais con base en las estadisticas del Departamento Ad-
ministrativo Nacional de Estadisticas (DANE).

En concreto, Venezuela aporté solo 0,14% de las im-
portaciones colombianas en el dltimo ejercicio anual
reportado. Si se miran las exportaciones, el pais ve-
cino vendi6é 57.153 millones de délares en el mismo
periodo, un alza de 34,22% en comparacién con el
ejercicio anual anterior. Sus ventas oficialmente re-
gistradas a Venezuela se ubicaron 647 millones de
délares y escalaron 87,54%.

MAYO
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Como mercado, Venezuela representé 1,13% de las ex-
portaciones colombianas. En consecuencia, Venezuela
esta lejos de entrar en el ranking de los 10 principales
socios comerciales de su vecino y presenta una balanza
profundamente desfavorable.

Para Luis Alberto Russian, presidente de Cavecol, Vene-
zuela deberia decantarse por el regreso a la Comunidad
Andina de Naciones (CAN), que es su mercado natural y
el mas ventajoso en las condiciones econdémicas actua-
les. “Definitivamente, las relaciones no son paritarias
y hay que revisar las condiciones en las que operan las
empresas venezolanas. Mas alla de si el acuerdo co-
mercial es perfectible, esto ha servido para revelar la
situacion de las empresas venezolanas, con problemas
de suministro de combustible, servicios publicos, entre
muchos otros. Hay brechas importantes con Colombia
en condiciones de competencia. Todos nuestros graves
problemas influyen en la competitividad de Venezuela
no solo con respecto a Colombia, sino ante cualquier
pais”, deja claro el dirigente gremial.

A su juicio, el reingreso a la Comunidad Andina de Na-
ciones (CAN) tiene una serie de ventajas, que incluso
alcanzan al estatus migratorio de los venezolanos, pa-
sando por la actualizacién de las normas de propiedad
intelectual que, por el abandono de las condiciones es-
tablecidas en el Acuerdo de Cartagena, retrocedieron
mas de 70 afos.

2023 MAYD
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“Ahora Venezuela esta en Mercosur y, aunque desde el
punto de vista tedrico hay la posibilidad de estar en am-
bos esquemas, existen aspectos practicos que lo hacen
poco probable, como el tema no menor de las diferen-
cias de nomenclatura arancelaria”, asegura Russian.

Y agrega: “Debemos evaluar la conveniencia de volver
a la Comunidad Andina, pero no hay claridad en el me-
canismo de reingreso. En todo caso, es un proceso de
mediano y largo plazo. La Venezuela de hoy no es la
Venezuela que fue, por lo que estar en ambos esque-
mas puede ser perjudicial no solo por sus diferencias
que pueden plantear contradicciones, sino por las con-
diciones competitivas actuales de la economia venezo-
lana”.

Sin embargo, una relaciéon comercial organica y formal
con Colombia puede ser una puerta de acceso para que
las empresas venezolanas se beneficien de los conve-
nios internacionales en los que participa el pais vecino.

No obstante, la economia venezolana no estd dando
muestras de recuperacion sostenible. Los escenarios
para 2023 siguen apuntando a una inflacién anualiza-
da superior a 100%, con una depreciacién del bolivar
que podria ubicar el tipo de cambio en més de 60 boli-
vares al cierre del ejercicio. La macroeconomia conspi-
ra contra la competitividad. Sin embargo, el juego esta
abierto y Venezuela esta regresando a la cancha.

AIAG = |MPRIMASE 15
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“Me gusta la gente que vibra, que no hay que empujarla, que no hay que decirle que haga las
cosas, sino que sabe lo que hay que hacer y lo hace. La gente que cultiva sus suenos hasta que
se convierten en su propia realidad”. Mario Benedetti

En homenaje a Eduardo Rosa un gran ser humano, padre,
esposo, ejemplo de fortaleza, determinacién y disciplina
consolidando con sus virtudes muchos éxitos.

Como empresario y gremialista centré su vida en construir
las bases de un mejor pais. Sus posicionamientos dejan un
legado en todos lo que lo conocimos.

Eduardo Rosa, fue presidente de Producciones RB, Suminis-
tros Graficos e Industriales, un audaz empresario y estrate-
ga consumado.

La estrecha participacién que mantuvo con la AIAG fue
ejemplo paradigmatico de cdmo crecery crecer, incluso mas
alla de nuestras fronteras.

Las siguientes son expresiones escritas representativas de
lo que nos ensend y de sus resultados:

Fandec
En su 50 aniversario

La historia de Fandec nace con tres migrantes italianos,
durante la época de la posguerra mundial, que llegan a La
Guaira en los afios 1960. Natalio Rosa, su hermano Fulvio y
su cufiado Silvestre Cittadino tenfan la ilusién de una vida
nueva. La empresa fue creciendo al igual que la familia de
los fundadores, cuyos miembros de la sequnda y tercera
generacién fueron incorpordndose al negocio.

Eduardo Rosa, hijo de Natalio, es el director general, y
sus hermanos Roberto y Ricardo, asi como Pierino y
Enzo Cittadino, hijos de Silvestre, se encargan hoy de
la produccién que se inicié sélo con cartén, pero que
se diversificé y un rubro llevé a otro y hoy cuenta con
cuatro plantas de cartén, anime, aluminio y plastico.
4} Actualmente poseen un centro de acopio y distribu-
cion en Barquisimeto y otro en Puerto La Cruz.
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Hoy su produccién desde una caja para pizza y tor-

ta, envases de aluminio, cubiertos plasticos, platos

de cartén, pitillos hasta capacillos para dulces, son
parte de un nutrido portafolio dirigido principal-
mente a comercios de comida rdpida, panaderias
y pastelerias

Imprimase
diciembre 2010
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. También nos ensenao...

Indudablemente Rosa todo lo que sabia y lo que implica
el negocio lo trasladé a su familia, esposa e hijos: Lour-
des Bensayan de Rosa, Lialuna Rosa y Eduardo Natali-
no Rosa, ahora al frente de Producciones RB.

“Valoramos mucho su presencia en nuestras vidas, de
haber tenido el honor de ser su hijay de llamarlo papa.

El hacia ver el negocio muy facil. Un ser humano irrem-
plazable”, detalla Lialuna.

Reconocimiento a la AIAG como
camara sectorial del arno 2009.

Tuvo muchos amigos...

En el sector valoran haber transitado juntos por este camino de las artes graficas. Una mues-
tra de ello las palabras de Ricardo Pérez, de Graficas Olympia: “Eduardo, empresario exitoso,
defensor del gremio, amigo fiel, ser humano por excelencia. Paz a tus restos, ahora en otro

nivel donde sequramente gozaras de la presencia divina. Fortaleza a tus familiares. Gracias por
haberme brindado tu amistad”.

2023 MAT AlAG IMPRIMASE 7
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EL SECTOR OUE DEPENDE | asevera crisis econdmica que se desatd en el pais a partir del cuarto

; trimestre de 2013 aun tiene diversos efectos negativos sobre el teji-
DE LAS IMPORTACIONES DE do empresarial venezolano, aunque desde los Ultimos meses de 2021
MATERIA PRIMA ENERENTA parece haberse quebrado la dinamica recesiva con una recuperacién que,

ciertamente, es parcial, desigual e inestable, por lo que las expectativas
contindan siendo inciertas.

*ESTION ADIIANERA V DE ; . .
GESTION ADUANERA Y DE Uno de esos efectos fue la grave escasez de bienes y servicios, debido a
COMPETITIVIDAD. LA FALTA DE una conjuncién de factores asociados a un empobrecimiento extendido de

la poblacién y una caida histérica de la productividad, especialmente en
areas claves como alimentos y manufactura.

R OUE. JUI . - . ..
MEDULAR QUE, JU Una de las respuestas del gobierno fue una politica de masiva exoneracién

E
UNA FUERTE REDUCCION DE de importaciones, con el fin de asegurar un mejor suministro de produc-
tos de todo tipo para el abastecimiento del mercado interno. Esta politica

A DEMANDA, IMPLICAN RETOS : : : + i ifi
LA UEMANDA, IMFL ket sigue vigente hasta la actualidad, aunque ha registrado diversas modifica-
ALTAMENTE COMPLEJOS EN UN ciones para reducir el numero de productos beneficiados o disminuir los
ENTORNO ECONOMICO VOLATIL porcentajes de exoneracion de los tributos aduaneros y del Impuesto al

Valor Agregado aplicado a bienes importados.

El mas reciente decreto de exoneraciones, vigente desde enero de 2023,
= establece exoneraciones de 100% de los tributos aplicables a las compras
externas para los productos incluidos en 441 cddigos arancelarios, mien-
tras que los bienes incorporados en otros 1.567 cddigos son beneficiados
con exoneraciones de 90% de los aranceles y 90% del IVA.

Los productos exonerados de 100% de los tributos aplicables a las im-
portaciones deben presentar, no obstante, Certificados de No Produccién

18 IMFRIMASE = AIAG MAYD 2023
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Nacional (CNP) o Certificados de Produc-
cién Nacional Insuficiente (CPNI).

Asimismo, se mantiene la vigencia de
seis meses del sistema de exoneracio-
nes, con la particularidad de que el mi-
nisterio con competencia en Comercio
Exterior puede modificar el esquema de
exoneraciones, a través de resoluciones.

ENTRE QUEJAS Y PERDIDAS

La aplicacién de este régimen de exoneraciones, si bien se
justificé en su inicio por el severo desabastecimiento que
habia en el pais, que llegd a ser superior a 70% promedio
en bienes esenciales, parece que se ha prolongado mas de
lo necesario. Al menos, esa es la posicion institucional del
sector industrial.

Para un sector en recuperacién paulatina, este modelo sig-
nifica una competencia desleal que se suma a otros facto-
res, como el contrabando, la falta de financiamiento y el
escaso poder adquisitivo de mas de 90% de la poblacidn,
como componente de un conjunto de amenazas sistémicas
para un sector manufacturero que aln sigue siendo débil y
que requiere estimulos mas potentes.

Ademas, también el Estado ha incurrido en un gran sacrifi-
cio fiscal al abaratar las importaciones. Segin calculos de
Conindustria, entre 2019 y el primer trimestre de 2022 se
dejaron de percibir ingresos tributarios estimados en 3.555

200 IMFRIMASE = AIAG

millones de délares, a los que habria que sumar alrededor
de 900 millones adicionales en el resto del afio pasado.

De acuerdo con Cipriana Ramos, empresaria del sector
aduanero y expresidenta de Consecomercio, “después de
varios afios de implementar este modelo de exoneraciones,
que significa un gran sacrificio fiscal, la produccién nacio-
nal deberia haberse activado y hecha realidad la sustitu-
cion de importaciones; sin embargo, la realidad es otra y
vemos como los industriales piden la eliminacion de exone-
raciones, pero sin lograr satisfacer las demanda”.

La debilidad estructural del aparato productivo interno
contintia conspirando contra la posibilidad de que este ré-
gimen de exoneraciones desaparezca; sin embargo, el dia-
logo de empresarios con el gobierno ha permitido progresi-
vas modificaciones en favor de la produccién nacional. No
obstante, hay algunos aspectos del régimen de exoneracién
que complican la actividad industrial, mas alla de la admi-
nistracién de tributos.

En este sentido, Ramos sefala, por
ejemplo, que “cuando en el decreto
el legislador ejecutivo condiciona el
disfrute a no incurrir en sanciones,
como la mora en la declaracién de
aduanas, esta poniéndole una tra-
ba al importador que podria no ha-
ber declarado por diferentes causas
y todas ajenas a su voluntad; por
ejemplo, que no ha recibido el cono-
cimiento de embarque por la demora
en las empresas de mensajeria y en
Venezuela no son admitidos los sea
way o BL digital, ademds de los in-
convenientes de comunicacion para
la transmisién via electronica”.

Ilgualmente, la dirigente gremial apunta que “otro aspecto
que condiciona el disfrute es el Certificado de No Produc-
cion Nacional o de Produccién Nacional Insuficiente para
aquellos productos que la exoneracion no aplica de pleno
derecho. Este documento es emitido por el ministerio con
competencia en industrias y produccién nacional. El trami-
te se inicia por via electrénica, pero debe acudir el repre-
sentante legal en persona, lo que implica trasladarse des-
de zonas lejanas ubicadas en Bolivar, Tachira, Apure u otro
estado, para consignar la solicitud y retirar el certificado”.

Esta exigencia innecesaria, a juicio de Ramos implica in-
currir en “costos innecesarios cuando el tramite puede ser
efectuado por un autorizado y en el mejor de los casos, via
electrénica”.

Asimismo, la vigencia de seis meses de los decretos también
complica los procesos de planificacion, porque los cambios
en el régimen de exoneraciones son impredecibles.

MAYD 2023


https://v3.camscanner.com/user/download

CarFtotTormas
Venezolanas C.A,
RIF: ) 31374919 2
Soluciones integrales en
- -
Carton Corrugado y Cartulina
LLa piel que su producto merece
e Cajas corrugadas
e Estuches de micro corrugado laminado
e Ilstuches de cartén sélido
| 1 !
: | | |

Obicina Caracas: Calle Saunta Cruz, quInta Rober, Urbanizacion Chuao. Tell, (0212) 9935 4557 - 993 53767,

Planta Guacara: Fdo Carabobo, Urbanizacién Industral Prumnca, Avensda 1, Parcela 3.

www.cartolormasvenerzolanas.com

ventas®eartolormass !'Ht'.ri.]]n PRAS, COIN,

. - earrtolormas



https://v3.camscanner.com/user/download

Temas (Clave

QUE PASA EN EL SECTOR GRAFICO

Por su parte, Alfonso Rangel, CEO de Cartoformas Vene-
zolanas, sefiala que la crisis impacté de manera abrupta
y muy severa a las empresas del sector grafico, ya que la
caida de la actividad manufacturera detoné la contraccién
de la produccion de envases de papel y cartdn, etiquetas,
catalogos comerciales y del resto de la cartera de produc-
tos que ofrecen las empresas afiliadas a la Asociacién de
Industriales de las Artes Graficas.

En concreto, en la mas reciente vuelta de tuerca del ré-
gimen relacionada con exoneraciones “se eliminaron los
39 cddigos arancelarios del sector de Papel y Cartdon que
se encontraban incluidos en el Apéndice | del Decreto N°
4.683, correspondiendo dichos cddigos a productos termi-
nados y a materias primas; de igual manera en el Apéndice
Il no se han incluido cédigos arancelarios del sector de pa-
pel y cartén”, asegura Rangel.

Explica que en el decreto de reforma par-
cial del régimen de Arancel de Aduanas
se establece que 59 cédigos de produc-
tos del sector de Artes Graficas “gozaran
de la tarifa ad valorem de entre 2% vy 8%
segln corresponda, en la importacién de
mercancias de paises que no forman par-
te de Mercosur. Estos cédigos no cuentan
con exoneracién de impuestos de impor-
tacién, ni el correspondiente al Impuesto
sobre el Valor Agregado’resalta.
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El industrial observa que las dificultades para importar in-
sumos “resultan basicamente de la falta de mecanismos de
negociacién que permitan realizar operaciones comercia-
les de manera fluida, la falta de financiamiento interno y
externo, ademas de sistema de compensacién y medios de
pagos para efectuar las transacciones en el &mbito global”.

22 IMFRIMASE = AIAG

Y anade: “en términos de dificultad de importar insumos,
debemos tener presente que, con las restricciones econd-
micas impuestas a nuestra nacién, el sector se ha visto en
la obligacién de desarrollar nuevas estrategias y red de pro-
veedores externos’.

COMPETENCIA DESLEAL

Para el especialista en gestién aduanera, Harry Lépez Lien-
do, la alta dependencia del sector grafico de insumos im-
portados obliga a las empresas del sector a enfrentar un
régimen impositivo muy complejo y oneroso, el cual repre-
senta una carga relevante en las estructuras de costos, que
no es facil de compensar en un mercado con una demanda
deprimida.

Ademas, “el mercado venezolano ultimamente se ve afec-
tado por mercancias que, segun las estadisticas, no estan
ingresando de manera formal al pais, lo
cual genera competencia desleal entre
guienes cancelan la totalidad de los im-
puestos de importacién y quienes, a tra-
vés de los denominados servicios puerta
a puerta, logran traer sus insumos”.

Para Lopez Liendo, es esta situacién es
transversal para toda la industria y el
comercio con ramificaciones peligrosas,
como la creciente falsificacién de marcas
comerciales. El problema de fondo es que
el régimen de exoneracién de importa-
ciones no se focalizé en favorecer la en-
trada de materias primas para potenciar
a la manufactura local, sino que también

alcanzo6 a las compras externas de pro-
ductos terminados con evidente ventaja

frente a la competencia nacional.

EXPORTAR ES LA SALIDA

A su juicio, la Gnica salida que tiene el sector grafico es
exportar. No es facil, reconoce. Sin embargo, Lépez Liendo
considera que Venezuela puede ser competitiva exportan-
do libros, revistas, barajitas, libretas y material grafico en
general.

Las empresas del sector grafico deben priorizar “obtener
divisas y continuar produciendo aqui, acogiéndose a Regi-
menes Aduaneros Especiales como la Reposicidn por Fran-
quicia Arancelaria o el Draw Back, para la devolucién de

impuestos”.

Por su parte, Rangel afirma que subsisten trabas de politi-
ca interna que desestimulan cualquier impulso exportador.
Apostar por el crecimiento del mercado interno tiene que
ser el gran objetivo a corto plazo. Ademas, hay reformas
normativas que deben concretarse para reimpulsar una
industria que depende, en esencia, de la recuperacion de
otras.
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ARTICULOS DE GOMA INDUSTRIALES

Nuestro compromiso por ofrecer productos de calidad destacada nos ha
brindado reconocimiento y asi hemos alcanzado un crecimiento que hoy nos
permite contar con una amplia presencia en el territorio nacional y con
representantes en la Gran Caracas y zona centro del pais.
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“Queda pendiente dentro de los productos de artes grafi-
cas, la desincorporacién por parte de las autoridades com-
petentes de los rubros de cajas de cartén y estuches de
carton de la lista ‘Contingente’. Estos son los dos tnicos
rubros que tienen posibilidad de contar con preferencias
arancelarias, a través de dar cumplimiento de presentacién
del Certificado de Insuficiencia de Producciéon Nacional”,
sefiala a manera de ejemplo.

Y acota “estamos realizando esfuerzos orientados a secto-
res importadores de rubros de productos de artes graficas,
con la finalidad de establecer mecanismos de encadena-
miento productivo, que permitan desarrollar la potenciali-
dad instalada en nuestro pais, todo bajo el lema “Hecho en
Venezuela” para los venezolanos y resto del mundo”.

TAMBIEN FALTA CREDITO

El otro problema medular es la ausen-
cia de financiamiento oportuno no solo
para adquirir insumos, sino para actua-
lizar equipos y maquinarias. “Actual-
mente, el acceso a financiamiento para
capital de trabajo y adquisicién de bie-
nes de capital a través de la banca esta
limitado, toda vez que las condiciones
establecidas para el sector bancario re-
ducen las posibilidades de contar con
un esquema aqil, eficiente y de apoyo
a los que demandan dinero fresco para
llevar adelante la produccién de bie-
nes”, confirma Rangel.

“Es momento de que se tomen decisiones en cuanto a los
créditos en moneda extranjera otorgados por los bancos
desde las cuentas en divisas, que esos préstamos sean con
tasas de interés acordes con los estandares internacionales
de este tipo de créditos, a objeto de no encarecer los costos
de financiamiento y que no repercutan directamente en los
precios de los bienes a producir de manera onerosa. La agi-
lidad, facilidad y flexibilidad financiera son de importancia
capital para apuntar a un desarrollo sostenible y sustenta-
ble”, puntualiza el ejecutivo a manera de conclusion.

Es evidente que la Industria Grafica no puede escapar a
los factores determinantes del entorno venezolano vola-
til, incierto y complejo. La industria sobrevive también en
medio de una profunda transformacion tecnolégica que ha
determinado que parte de su demanda tradicional se haya
reducido sostenidamente, debido a que las plataformas di-
gitales compiten con las basadas en papel.

Los expertos consultados concluyen que aln existen nichos
de mercado que se pueden explotar con éxito debido a los
elevados estandares de calidad que la industria preserva,
pero el proceso de recuperacidn no estara exento de difi-
cultades.

Sin duda, el sector de las Artes Graficas mejorara su
desempeno en la medida que logre manufacturar con efi-
ciencia productos terminados y competitivos en el exterior,
los cuales pueda exportar, pero también es importante que
su produccién nacional sea protegida por las autoridades.
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JULIO MAZPARROTE, PRESIDENTE DE LA CAMARA VENEZOLANA DEL LIBRO

“tl pals reclama una
nueva Ley del Lipro

Por: Gustavo Gil

De acuerdo con el dirigente gremial, la nueva
normativa que se apresta a debatir la Asamblea
Nacional debera contar con la participacion de

entidades publicas y de la empresa privada

general del pais; de hecho, las empresas de textos es-

colares especializados en materiales educativos 6pti-
mos para la ensefanza han venido disminuyendo su capa-
cidad de produccion y ventas, debido a variables puntuales
como el Internet y la pirateria que decaen de manera cons-
tante desde 2017, pero el golpe de gracia vino de la mano
de la pandemia en 2020.

El sector del libro en Venezuela no escapa de la crisis

Actualmente, la poblacién estudiantil oscila entre siete y
ocho millones de alumnos que hacen uso de no mas de cua-
tro textos durante el lapso escolar. Incluso, miles de alum-
nos de Educacion Media llegan a clases sin un solo libro.
Hasta el boom de las canaimitas (computadoras portétiles
escolares) se ha desvanecido.

El ingeniero Julio Mazparrote preside la Cadmara Venezola-
na del Libro y a la vez se desempefia como vicepresidente
de la Camara Venezolana de Editores. Su padre, Serafin
Mazparrote fue uno de los mas afamados editores de textos
escolares de los afios 70, tarea a la que consagré su vida
desde la Editorial Bidsfera.

La norma que requla la produccién, distribucion y comer-
cializacion de los textos escolares data de 1997, lo que
evidencia su caducidad debido a que adolece de todos los
aspectos modernos cruciales como la digitalizaciény el In-
ternet.

En 2015, el Centro Nacional de la Lectura (Cenal) introdujo
una nueva Ley del Libro, a ser discutida en el seno de la
Asamblea Nacional (AN).

Mazparrote explica que ante esa iniciativa la Cdmara Vene-
zolana del Libro introdujo un proyecto de ley con el que se
pretendia contrarrestar “el tinte socialista” que se aprecia-
ba en la normativa propuesta por el Cenal.
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Los debates avanzaron a trancas y a mochas en la Asam-
blea, hasta que se detuvieron por completo con la juramen-
tacién de la nueva AN en 2016. La ley durmié mdas de un
lustro, pero el ingeniero Mazparrote se ha propuesto des-
pertarla para asi reactivar un sector que se cuenta entre
los mas afectados por la crisis econémica surgida en 2013.

A juicio del gremio editor de textos escolares, Venezuela
estd urgida de una nueva ley que “requle de manera eficien-
te el tema del libro electrénico y que permita el surgimiento
exitoso de plataformas que comercialicen los productos”.

Para Mazparrote, el pais esta en una encrucijada: o sigue
desbarrancado y dividido, o toma el camino de la recupe-
racién y la unidad. “Es el momento de debatir juntos, enti-
dades plblicas y empresa privada, la nueva Ley del Libro”,
explica el presidente de la Camara del Libro.

“El Estado debe garantizar una educacién de calidad y las
empresas deben salvar la Industria Grafica”, sefiala el lider
gremial venezolano.

PRODUCCION PARALIZADA

Gracias a los contactos que el presidente de la Camara Ve-
nezolana del Libro hizo en el Palacio Legislativo, la ley ha
sido incluida en la agenda de las sesiones de 2023.

La intencién de Mazparrote y su equipo gremial es “intro-
ducir en la norma todo lo que contempla el desarrollo tec-
nolégico”, con el surgimiento de productos como el libro
electrénico.

Paralelamente, instituciones como la Cadmara Venezolana
de Editores, el Centro Nacional del Libro, que pasara a lla-
marse Centro Nacional de la Lectura y el Servicio Auténo-
mo de Propiedad Intelectual, también hardn aportes en el
debate parlamentario.
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La impresion que impresiona

Afiches

Revistas

Estuches plegadizos
Almanaques

Tripticos

lTodos lo relacionado
con las artes graficas

Los estudios hechos por el gremio consideran que “la pro-
duccién de textos escolares en el drea publica se encuentra
paralizada”. Luego de que se editaran 35 millones de libros
de la Coleccidn Bicentenaria, entre 2010 y 2017, la produc-
cion se estanco.

“La discusién de la nueva ley nos permitird unir esfuerzos
con el Parlamento, el Ejecutivo Nacional y el Cenal para re-
activar el sector”, afirma Mazparrote.

El dirigente gremial sostiene que es la empresa privada la
que tiene “el conocimiento y la experticia” de cdmo produ-
cir libros para dotar a las bibliotecas de los colegios publi-
cos y del resto de las instituciones escolares.

Los libreros estan proponiendo que los recursos sean pro-
vistos mediante la creacién de Fondos de Responsabilidad
Social en las empresas y con la inclusidn de cldusulas con-
tractuales que garanticen la dotacién de textos escolares
para los hijos de los trabajadores.

“Detras de cada libro impreso”, dice Mazparrote, “hay miles
de nuevos empleos”.

iY vaya que los hay! Son millones los docentes de amplia
experiencia que guardan sus obras en sus computadoras;
son miles los ilustradores y disefiadores graficos que espe-
ran una oportunidad de trabajo y ni hablar de los asesores
pedagdgicos, empleados administrativos y personal técnico
que estan en la calle buscando formas de ganarse la vida,

2023 MAYD

en medio de la peor tragedia econémica vivida en este pais
desde la Guerra de Independencia.

La poblacidn escolar que hace vida en las escuelas y liceos
publicos, desde preescolar hasta bachillerato, utiliza la ver-
sion digital de los libros de texto.

A esta situacién, la Cdmara del Libro propone que “la pro-
duccién de textos escolares regrese a las manos de la em-
presa privada”, cosa que venia ocurriendo histéricamente
hasta 2010.

La Camara garantiza “la entrega gratuita de libros™ a los
alumnos de las escuelas publicas, instituciones que con-
centran 80% de la poblacién escolar.

Las empresas editoras de textos escolares, que hoy tota-
lizan 8 de casi 30 que habia en 2010, venden los libros a
los alumnos de los colegios privados pero no tienen acceso
a las escuelas publicas debido a una explicita prohibicion
emanada del Ejecutivo Nacional en 2010.

La situacion critica del sector se agrava por factores como
el uso indiscriminado de internet, la caida del poder adqui-
sitivo y la pirateria.
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MERCADO DE REVISTAS:
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El desafio de la innovacion
tecnologica replanteo el
rol de las revistas en la
optimizacion del mix del
soporte publicitario

de los medios. Con un triple desafio, la innovacién tec-

nolégica afecté no solamente al proceso de produccion,
sino también a las caracteristicas del consumo en si mismoy a
las posibilidades de explorar nuevas vetas del negocio que se
abrieron con la expansidn de las fronteras del mercado.

Si algo se revolucioné en los ultimos afios fue la industria

The News Media Alliance (hasta 2016 la Newspaper Associa-
tion of America) representa 2.000 diarios en Estados Unidos vy
Canada, también incluye periddicos, pequefias publicaciones
de nicho, medios digitales y multiplataformas. Segun el Maga-
zine Media Factbook publicado por News/Media Alliance, las
revistas representan una fuente confiable para los lectores y
hacen que estos se sientan escuchados y comprendidos.

MIRADA EXPERTA

Estos conceptos fueron los que se trataron recientemente en
un congreso organizado por Two Sides, Aner, ANJ, ESPM y Prop-
Mark y patrocinado por Plural Industria Grafica y Suzano Papel
e Celulose (Brasil), que reunié a expertos de Europa y América
Latina, para preguntarse por qué los medios impresos siguen
siendo claves en el mix publicitario.

Entre otros, hicieron sus intervenciones James Hewes (con una
presentacion sobre “Eficacia de los medios impresos”), presi-
dente de FIPP, la asociacidon internacional mas importante de
editores de revistas, empresarios de medios y profesionales
creativos. También lo hizo la ensayista y publicista Jane de
Freitas Miindel, que es coautora del libro Laboratério do Sensi-
vel, del Grupo de Investigacion Comunicacion, Consumo y Arte
de la ESPM y presentd “Caso de éxito con correo directo”.
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Por su parte, José Carlos da Fonseca, vicepresidente del
Comité Consultivo de Industria Forestal Sostenible (FAQ)
diserté sobre ESG y Medios Impresos, Sinergias y cofaci-
litador de la Coalizao Brasil Clima, Floresta e Agricultura.
Finalmente, intervino Gustavo Bruno, presidente de la Aso-
ciacién Argentina de Editores de Revistas (AAER) y director
de Circulaciéon y Ventas de Editorial Perfil.

Entre las conclusiones que surgieron del encuentro, sobre-
salid el consenso alrededor del hecho de que las revistas
brindan un entorno ideal para la publicidad que inspira a
la accion.

Estos son cuatro de los datos que explican por qué sigue
vigente una especial preferencia hacia las revistas:

1- La publicidad en revistas es efectiva. Mas del 90% de
las mujeres de 18 a 34 afios tomaron accion después de ver
un anuncio tanto en una revista impresa como en su sitio
web. Ademas, 57% de los adultos de 18 afios a 49 afios di-
cen que los anuncios en las revistas encajan bien con el
contenido.

2- Las revistas centran y retienen la atencion. 88% de los
adultos ha leido una revista en los ultimos seis meses. Cabe
destacar, ademas, que 33% de los lectores son fieles a sus
revistas v 42% las recicla o las vuelve a leer. Ademas, un
30% de los lectores nunca tira a la basura sus revistas.

3- En una proporcion 3 de cada & lectores ven un anun-
cio en una revista y toman accion. Se calcula que 23% de
los lectores ha decidido buscar mas informacidn sobre una
marca o producto después de ver un anuncio en las revistas
y un 20% ha visitado sus redes sociales o su pagina web.

&- La efectividad de la publicidad se multiplica combi-
nando la web y el print. La relacién entre el sitio web de
una revista y su version impresa eleva la eficacia de las re-
vistas entre mujeres de todas las edades.

EL CAMBIO TECNOLOGICO

¢Cudntas veces nos ha molestado mucho un anuncio que
aparece en medio de un video en linea o mientras uno sim-
plemente esta escuchando su lista de reproduccién favo-
rita? Los estudios muestran que los anuncios vistos en
entornos no disruptivos, como debajo del articulo o en un
suministro de noticias, generan un 25% mas de atencion
que los anuncios colocados en un entorno interrumpido.

Para Gustavo Bruno es fundamental que las marcas sepan
dénde y cuando colocar el anuncio, para que los consumi-
dores estén en el mejor estado mental para interactuar con
el mismo; por esa razén, las revistas en papel son el princi-
pal incentivo para que eso ocurra. “Las revistas tienen vida
y el papel ayuda a que ese camino sea mayor en el tiempo.
Hoy las personas buscan confiabilidad en la informacién;
en eso las revistas con el respaldo de la marca hacen que
la informacién/tema que se desarrolla sea lo mas confiable
para el que lo lee”, explica el ejecutivo argentino.

En conclusion, las revistas impresas son una plataforma de
interaccion con la audiencia y el resto de la galaxia de me-
dios que hoy integran el menu de informacién y de entrete-
nimiento actual.
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conflamos

Frente a la creciente competencia de la
comunicacion en linea, los medios impresos
sigue siendo uno de los instrumentos de
comunicacion mas fiables a los ojos de

los lectores, consumidores, anunciantes y
profesionales de marketing

Prof. Manoel Manteigas de Oliveira. TWO SIDES AL

v W

Cudndo fue la ultima vez que leiste una noticia falsa? Si pa-
sas mucho tiempo en Internet, es probable que la respuesta
sea “en los dltimos dias”; para algunos puede ser en la ul-
tima hora. En los Gltimos cinco afios, el flagelo de las “fake
news” en linea se ha convertido en un problema importante
para las industrias de la publicacién y el marketing pero lo
que es mas preocupante es el hecho de que una cantidad
cada vez mayor de personas estan siendo cooptadas por es-
tas noticias enganosas.

Una encuesta realizada por el instituto Newsworks ha reve-
lado que en el Reino Unido mas de ocho de cada diez per-
sonas se encuentran con noticias falsas en su vida diaria,
mientras que mas de la mitad (52%) admite haber sido en-
gafnado por noticias falsas al menos una vez. De ellos, casi
una cuarta parte dice que a veces los han engafiado y el 6%
comenta que les han pillado reqularmente.
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Por supuesto, muchas noticias falsas pueden descartarse
inmediatamente, pero un titular como “El Papa Francisco
sorprende al mundo y apoya a Donald Trump como presi-
dente”(2), por ejemplo, generé mas de 960.000 likes en Fa-
cebook. El negocio de las noticias falsas es cada vez mas
sofisticado y lucrativo, lo que hace cada vez mas dificil para
el usuario separar la realidad de la ficcion.

UN ENTORNO INFORMATIVO FIABLE

Aunque el auge de las noticias falsas genera un profundo
sentimiento de desconfianza entre el publico y un dolor de
cabeza financiero para las marcas -un analisis de News-
Guard y Comscore descubrié que la industria de la desin-
formacién genera unos 2,6 mil millones de délares en in-
gresos publicitarios en todo el mundo-, no deja de poner de
manifiesto que la edicién y el marketing tradicionales son
un faro brillante de integridad. Ademas de la confianza tac-
til y la sensacién de permanencia, el papel impreso ofrece
al lector y al cliente unas leyes y normativas estrictas cons-
truidas a lo largo de siglos de existencia, que hacen que la
publicacién de informacién falsa sea un negocio arriesga-
do. “Con el aumento de la desinformacién procedente de
Rusia y las acusaciones de noticias falsas que impulsan el
comportamiento politico, el periodismo fiable importa aho-
ra mas que nunca’, afirma Jo Allan, CEO de Newsworks.

“A medida que las noticias falsas se han vuelto mas dificiles
de controlar, hemos visto un aumento en el nimero de per-
sonas que buscan en las plataformas tradicionales informa-
cion en la que puedan confiar. Pero eso no es suficiente y
colectivamente tenemos que animar a la industria publici-
taria a invertir mas en medios de informaciédn fiables”.
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LA PERSPECTIVA LOCAL

La pérdida de confianza en los medios de comunicacién en
linea fue sefalada en el dltimo “Edelman Trust Barome-
ter”(3), que registré un importante descenso de la confian-
za de las personas en los medios sociales del 43%, en 2019
al 35%, en 2021. Sin embargo, en muchos paises europeos,
los periddicos se consideran una de las fuentes de informa-
cion mas fiables. Un estudio realizado por la Universidad
Johannes Gutenberg de Mainz (Alemania) revelé que 56%
de la poblacién considera que los periddicos nacionales son
fiables, cifra que se eleva a 63% en el caso de los diarios
regionales(4).

Ya sea para los periddicos, las revistas, los catalogos o la
publicidad directa, la confianza del publico en la impresidn
se traduce ahora en una accién positiva por parte de las
marcas y los profesionales de marketing. Un reciente arti-
culo de la prestigiosa revista Harvard Business Review(5)
aplaudié la vuelta a la publicidad tradicional, prediciendo
que las empresas de servicios B2C aumentarian su gasto en
publicidad tradicional en un 10,2% en los préximos 12 me-
ses, y las empresas de productos B2C en un 4,9%, lideradas
en gran medida por los minoristas de Internet.

:POR QUE AHORA?

;Cudles son las razones de este resurgimiento? Se puede
pensar en el agotamiento digital - el peso de la informa-
cion en linea que espera ser leida - o en la desconfianza
de la gente hacia los medios digitales. Pero el hecho es que
los medios impresos funcionan. Tanto si se trata de dar a
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los lectores una comprensién clara y creible de una noticia
como de influir en los consumidores para que compren un
producto, la impresion tiene el poder de atraer a la gente y
llevarla a la accion. “Los expertos llevan tiempo prediciendo
el fin de la publicidad tradicional”, concluye el articulo de
Harvard Business Review. “Sin embargo, esta viva, fuerte y
con perspectivas de crecer por primera vez en una década.
Cuando se utilizan conjuntamente, el marketing tradicional
y el digital pueden llegar a mas audiencias, crear y mante-
ner la confianza y motivar la compra de consumidores que
de otro modo podrian ignorar los mensajes de marketing”.

Traducido y adaptado de Two Sides UK.

Acerca de Two Sides...

Two Sides es una organizacion global sin fines de lucro,
creada en 2008 por miembros de las industrias de celu-
losa, papel, envases, embalajes y comunicacion impre-
sa. Two Sides, la iniciativa més importante en el sector,
promueve la produccidn y el uso responsable de Iz im-
presion, del papel, del cartén y aclara sobre las falsas
ideas difundidas relativas a los impactos ambientales
que el uso de estos recursos ocasionaria. El papel y el
carton provienen de bosques cultivados y manegjados
sosteniblemente, de fuentes vegetales alternativas y
del mismo reciclado de estos recursos. Al ser biodegra-
dables forman parte de un ciclo 100% sostenible.

Sitio web: www.al twosides.info | www.al lovepaper.org

Redes sociales: Instagram, Facebook e Linkedin - @
TwoSidesAL y Instagram - @LovePaperAL
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Novedades

FSVEN

Iindustrial Solutions

Soluciones

FSVEN Industrial Solutions agentes de
ventas de reconocidas marcas en el mundo
de las Artes Graficas, preocupada por las
tendencias de hoy, ofrece a sus clientes
nuevas tecnologias de automatizacion en las
areas de posimpresion y acabado, a través de
la marca Baumannperfecta

La sostenibilidad en la automatizacién comienza con
el disefio de su sistema. Es asi que Baumannperfecta
fue el primer y Gnico fabricante dentro de la Industria
Grafica en automatizar completamente el proceso de
troceado asi como el proceso de corte, asegurando
una operacion de tres turnos, sin personal, las 24 ho-
ras del dia. Uno de los puntos clave en su desarrollo es
el concepto modular. A través de las interfaces abier-
tas, los sistemas se pueden conectar a una amplia va-
riedad de flujos de trabajo de datos de preimpresiény
sistemas MIS.

Numerosos factores hacen que la automatizacion sea
cada vez mas atractiva:

« Retorno de la inversion: Menos variables de proceso
significa costos potencialmente constantes.

- Eficiencia: Mayor disponibilidad, ya que el personal
puede ser utilizado para otros trabajos.

« Productividad: Rendimiento continuo y produccién
constante.

- Transparencia: Mas automatizacién significa mas
confiabilidad en el proceso.
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“ DaumannpPERFECTA

preparadas para el futuro

BASA Evolution

Es la solucién automatizada perfecta para el proceso
de acabado, ya sea para la produccion de etiquetas, la
impresion de envases o la impresién comercial que se
puede equipar con mas opciones para una linea auto-
matizada completa. Dependiendo de las caracteristi-
cas, la maquina transfiere capas troceadas, alineadas
y prensadas directamente a la mesa trasera de la(s)
cortadora(s) de alta velocidad, a un espacio interme-
dio o se puede utilizar como estacién de troceado fue-
ra de linea para varias estaciones de trabajo de corte.

Sistema de corte automatico — BASS

Ademas, en 2018 Baumannperfecta lanzé el sistema
BASS, la primera solucién robética basada en los ro-
bots industriales actuales dentro del sector de acaba-
do de la Industria Grafica. El sistema de agarre “Mul-
ti-Paper-Tool” especialmente desarrollado se hace
cargo del trabajo del operador. El sistema BASS se
puede operar en las cortadoras Baumannperfecta de
los tamafios 115 a 168. Por supuesto, las cortadoras
de alta velocidad también pueden operarse manual-
mente en cualquier momento.

Con estas tecnologias de automatizacion FSVEN ofre-
ce a sus clientes soluciones preparadas para el futuro.
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momentos mas importantes de nuestras mar-
cas y clientes, creciendo junto a ellos y forta-
leciendo nuestra relacién con cada uno.

E n este tiempo, hemos estado presentes en los

“Antes, la impresién se limitaba a la impresion en
papel, con una limitada cantidad de opciones en
cuanto a calidad se refiere. Ahora, contamos con
una gama de opciones que va desde la impresion
en papel de alta calidad hasta la impresi6n sobre
BOPP, PET, en etiquetas, madera, cartdn, vidrio,
aluminio y muchos otros sustratos. La industria
ha experimentado una auténtica revolucién en la
forma en que se imprime y la tecnologia disponible
para ello”. seguin Enrique Castafieda, CEO de Koni-
ca Minolta.

En cuanto al alcance del mercado, el sector de la
impresién ha crecido considerablemente en los
ultimos afos, en los que el nimero de empresas
especializadas en la materia se ha incrementado
debido a la alta demanda de servicios. De hecho, la
impresion se ha vuelto un factor imprescindible en
la mayoria de las empresas que buscan destacar en
un mercado competitivo y en constante evolucién.

Sin embargo, a pesar de todo lo anterior, lo que

realmente nos ha distinguido son nuestros princi-

pios y valores. En todo momento, hemos

fomentado relaciones cercanas y dura-

deras con nuestros clientes, brindando

atencién personalizada y solucio-
nes innovadoras para satisfacer
sus necesidades.

En nuestro equipo, contamos
con profesionales altamente ca-
pacitados y comprometidos con su
trabajo, siempre dispuestos a brindar
una atencién personalizada y solucionar cual-
quier necesidad que se presente. Ademas, estamos
constantemente actualizandonos y adaptandonos
a las ultimas tecnologias y tendencias de la indus-
tria, para ofrecer los servicios de impresion de ma-
yor calidad y alcance.

En conclusién, nuestra sélida experiencia de 15
afios en el mercado de impresin, nos permite afir-

@mikonicaminoltavzla

mar que somos un lider en la industria, brindando
a nuestros clientes soluciones efectivas y persona-
lizadas. Seguiremos trabajando incansablemente
para mantener nuestra posicién privilegiada en el
mercado y ofrecer soluciones innovadoras a nues-
tros clientes en todo momento.

HOY POR HOY NUESTRA MAYOR
APUESTA SERA EN EL SECTOR DE
SOLUCIONES EN ETIQUETADO

LA PRODUCCION DIGITAL DE
ETIQUETAS LE PREPARA PARA EL
FUTURO, SIN ESFUERZO NI RIESGO.

En el futuro, se prevé que las prensas digitales de
etiquetas supongan al menos el 40% de todas las
instalaciones anuales de prensas de banda estre-
cha para el afio 2022 y se espera que sea un 60%

para el 2025.

El valor total de los trabajos de etiquetas impresas
digitalmente hoy en dia se considera mucho mayor
que simplemente el coste de impresién. Las esti-
maciones del sector indican que, aunque la impre-
sién digital de etiquetas supone actualmente solo
entre el 3% y el 5% del total de trabajos de impre-
sidén de etiquetas sensibles a la presién por volu-
men, alcanza al menos entre el 15% vy el 18% de
todos los trabajos de impresion por valor.

Entonces usted seguro requiere:
@ Flujo de trabajo sin interrupciones
© Rentabilidad
© Ventajas de la produccién
@ Oportunidades de marketing
@ Facil de operar
© Menos desperdicio

@ Tiempos de respuesta sin igual
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Predictive Monitoring.
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| servicio Predictive Monitoring de Heidelberg le

asegura la maxima disponibilidad de sus maqui-

nas, mediante una moderna plataforma de analisis
de datos masivos con tecnologia de servicios integra-
da en la nube. El objetivo es evitar tiempos de parada
no planificados a través de la supervision y el analisis
constantes de los datos de sus maquinas.

Esta funcionalidad detecta irreqularidades y evita que
puedan convertirse en fallas que causen su parada. El
resultado es una produccién mas sequra y planificable,
y usted puede concentrarse en lo esencial: sus clientes
y SUS encargos.

Predictive Monitoring retiine los datos de los sensores
de la maquinay los transmite a una plataforma de ana-
lisis de datos masivos para su monitorizacién. Si un pa-
rametro se mueve fuera de un rango normal definido,
el experto recibe un aviso del sistema y lo analiza.

El resultado son listas de tareas con las medidas nece-
sarias de servicio, por ejemplo, mantenimiento, limpie-
za, ajuste o sustitucion. Segun el grado de prioridad,
la intervencion de servicio se realiza o bien inmediata-
mente o bien dentro del marco de los trabajos de man-
tenimiento, servicios a distancia o intervenciones de
servicio planificadas.

Actue proactivamente

Evite averias de forma sequra. Con Predictive Moni-
toring utilizara los datos registrados por los sensores
inteligentes de sus maquinas para transmitir esta in-
formacion al servicio de un cloud, donde se evallia en
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forma de datos masivos. Si se producen anomalias, los
expertos planifican medidas para solucionarlas antes
de que se produzcan fallos reales.

Mantenga en todo momento su libertad de decision.
Con Predictive Monitoring se le informa reqularmente
las condiciones de las maquinas y de las posibles in-
tervenciones de servicio, decidiendo usted libremente
cuando puede realizarlas. Le muestra el camino a un
futuro practicamente libre de averias.

Predictive Monitoring incluye varios servicios: Super-
vision del estado de las maquinas, avisos predictivos de
averias, evaluacion y asistencia a distancia, planifica-
cion de operaciones de servicio, Informes mensuales,
evaluaciones predictivas, teleconferencias periddicas.

Analisis de datos masivos con tecnologia de
servicio en la nube

Dos componentes clave hacen posible el servicio Pre-
dictive Monitoring:

La plataforma tecnolégica de datos masivos, que per-
mite recopilar y preevaluar los datos continuamente.

El experto del servicio Predictive Monitoring, cuyo
know-how y experiencia son esenciales para interpre-
tar la informacion y definir las medidas necesarias.
Esta persona es el interlocutor central y responsable
de todos los aspectos del mantenimiento de la maqui-
na, planifica las intervenciones y pide las piezas de
servicio.
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venezuela

En nuestro pais

Importancia del
en el packaging

N S1iVenezuela es una Asociacion Civil sin
g fines de lucro creada en 1987 por iniciati-
we va del sector industrial y comercial con el
fin de implantar y administrar herramientas tec-
nolégicas que permitan optimizar las tareas de
negocios para las empresas venezolanas de ma-
nera que alcancen mayor productividad, calidad
y eficiencia.

GS1 Venezuela es la Unica organizacién encar-
gada de la numeracién de los productos de for-
ma inequivoca en Venezuela mediante la asigna-
cién de codigos de barras y de localizacién.

El Cédigo de Barras tradicional, es un conocido
sistema de codificacién vinculado a cédigos li-
neales, compuestos por una serie de “barras” y
espacios paralelos de distinto grosor, presentes
en empaques de productos en todo el globo.

En el afio 1974, comienza a ser utilizado en
supermercados estadounidenses para ejercer
mayor control de informacién de producto y asi
mejorar su distribucién; progresivamente, mul-
tiples negocios y formatos de tienda adoptarian
esta medida.

El uso globalizado del sistema de codificacion
tradicional se puede atribuir a una consecuen-
cia natural de los beneficios que otorga su uso,
la posibilidad de procesar ventas masivas con
tiempos de espera reducidos permitieron a los
puntos de venta cambiar la experiencia de com-
pra promedio para la época, adaptarse al siste-
ma era una obligacién para negocios detallistas
que buscaban competir en un nuevo mercado,
y como suele suceder en el mundo de los nego-
cios, aquellos que adaptaron el futuro prime-
ro fueron quienes mayor ventaja sacaron a sus
competidores.

En 2023, nuevos actores asoman en el horizon-
te como futuros herederos del sistema de codi-
ficacion mas utilizado en el ambito internacio-

nal, llamados Cédigos 2D, son perfilados como
la evolucién natural del cédigo de barras tradi-
cional, potenciando sus beneficios originales y
ofreciendo nuevas posibilidades.

Optimizacién en el uso del empaque, informa-
cién adicional para seguridad del consumidor,
mejoria en la percepcién de marca y experien-
cias del cliente mejoradas son algunos de los be-
neficios mencionados a nivel mundial, cuando
se estudia el impacto de lairrupcién de una nue-
va generacion de cddigos al mercado mundial.

La posibilidad de que el cliente levante su teléfo-
no con la intencién de capturar informacién que
contiene el cédigo 2D ya representa un nuevo
canal en post-venta de productos de consumo
masivo, ofreciendo una oportunidad para acer-
car al fabricante y el cliente de un modo que no
existia con la codificacidn tradicional.

Precisamente, la capacidad de los cddigos QR
para activar nuevas formas de customer enga-
gement esta abriendo un campo de estudio para
las empresas. Tras demostrar todo su potencial
para el sequimiento de la trazabilidad de la pro-
ducciéon, hoy prometen revolucionar la relacion
con el cliente.
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Voracidad |

Fiscal - ||
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vidad petrolera -otrora motor dinamizador de la eco-

nomia- se despertd un apetito fiscal insaciable que ha
buscado compensar, en parte, la pérdida de divisas que se
captaban por concepto de la renta petrolera.

Tras el desplome de los ingresos percibidos por la acti-

Varios han sido los llamados al gobierno desde el sector pri-
vado a suavizar la politica tributaria que esta poniendo un
freno -entre otras causas- a la ligera recuperacién econé-
mica registrada durante 2022. Sin embargo, no ha habido
respuesta.

“A nivel de tributacién nacional, el problema fundamental
radica en el rezago del valor de la Unidad Tributaria (UT)
que ha provocado que todos sean contribuyentes especia-
les”, dice José Antonio Velazquez, socio-director de Practi-
cas de Servicios Legales y Tributarios de la consultora EY.

El experto sefiala que de especial no tiene nada bueno, pero
si de malo: “son sujetos al Impuesto a los Grandes Patri-
monios que grava la tenencia de patrimonio, pero no estan
generando renta si estdn operando a 10% de su capacidad”,
ejemplifica.

SIN DEVOLUCION

La retencion del Impuesto al Valor Agregado (IVA), que se
declaray paga al Fisco de manera quincenal, tiene un efec-
to adverso por cuanto “se retiene mas de lo que las empre-
sas estan obligadas a pagar sin que exista un mecanismo de
devolucidn efectivo y de esta forma se termina trasladando
créditos que se pierden con la elevada inflacién. Igual ocu-
rre con el anticipo mensual de 1% del Impuesto Sobre la
Renta (ISLR)”, indica Veldzquez.

3b IMFRIMASE = AIAG

José antonio Velasquez, EY

LOS EXCESIVOS TRIBUTOS FISCALES Y PARAFISCALES AFECTAN LA COMPETITIVIDAD DEL SECTOR INDUSTRIAL.
SON EL SEGUNDO FACTOR DE MAYOR IMPACTO NEGATIVO EN LA INDUSTRIA MANUFACTURERA EN GENERAL, DE
ACUERDO CON LOS RESULTADOS DE LA ENCUESTA DE COYUNTURA INDUSTRIAL DEL TERCER TRIMESTRE DE 2022
DE CONINDUSTRIA

Pero la voracidad fiscal ha ido in crescendo en detrimento
de la competitividad de la industria nacional que, ademas
de enfrentar un entorno inflacionario, de caida del consu-
mo y de falta de crédito, debe medirse en un mercado en el
que participan importaciones libre de aranceles e impues-
tos.

El empefio de la administracién publica en captar a como
dé lugar mas recursos para financiar el gasto, esta impac-
tando el vital flujo de caja.

EL PERVERSO IGTF

En 2022 fue modificada la Ley de Impuesto a las Grandes
Transacciones Financieras para incorporar a partir de mar-
zo de ese afo el cobro de una alicuota de 3% a las opera-
ciones en divisas o criptomonedas distintas al petro, aln
vigente.

Este tributo, por ser acumulativo, ha incrementado el costo
en la cadena de comercializacién de bienes y servicios en
aproximadamente 15%, sequn calculos de empresarios que
han destacado lo nocivo que resulta la aplicacion del grava-
men, del cual el Servicio Nacional Integrado de Administra-
cién Aduaneray Tributaria (Seniat) no revela los montos de
recaudacién en los desgloses parciales que hace cada mes.

El 3% por IGTF que contrariamente no pecha solo a gran-
des transacciones como lo indica su nombre, sino a todas
las que no se realicen en bolivares ni petro, ni en tarjetas
internacionales, aumenté el peso de carga tributaria a las
compafias que tratan de mantenerse operativas.

MAYD 2023

aaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaa


https://v3.camscanner.com/user/download

QUIMICA

MATERIALES Y EQUIPOS PARA LAS

ARTES GRAFICAS | N

Planchas Flexograficas FEXesiatl 7 %12

¢ Planchas Analogicas.
SF /SH/ SE

¢ Planchas Digitales.

Hlanchas Litogmaficas [:m

¢ Planchas Thermales.
Manchas Electras XD
(con proceso quimico)
Planchas Sonora Xtra
(sin proceso quimico)

® Planchas Violetas.
Fanchas Libras VB

DSF / DSH

EL CERCO MUNICIPAL

No obstante, han sido los impuestos municipales los que en
los dltimos tres afios se han convertido en el verdugo de las
empresas, complicando la gestion financiera.

“Los tributos municipales gravan los ingresos brutos, por lo
que las alicuotas deberian ser bajas, pero muchas alcaldias
las han aumentado haciéndolas demasiado altas para la
contrapartida que prestan”, acota Velazquez.

De esta manera, el impacto en las empresas va mucho mas
alla de lo razonable, incluso que en los paises desarrolla-
dos, sostiene el ejecutivo de EY.

Para afadir un elemento mas al enredado cuadro de gestidn
empresarial, Fospuca, la empresa de limpieza urbana y re-
coleccion y traslado de desechos sélidos, se ha convertido
en una piedra en el zapato.

Si el establecimiento no esta al dia con Fospuca -que ha
sido sefialada por cobro de tarifas exorbitantes del servi-
cio- las autoridades municipales no permiten el pago del
Impuesto a las Actividades Econémicas y por tanto la per-
sona juridica se expone a una multa.

MAS COSTOS Y MENOS PRODUCCION

A esto se suman los tributos parafiscales como el Fondo
Nacional del Deporte, Fondo Nacional de Ciencia, Tecnolo-
gia e Innovacién, el Fondo Nacional Antidrogas vy el Institu-
to Nacional de Capacitacién y Educacién Socialista (Inces)
que, con alicuotas y plazos diferentes de pago, complican
mas el entramado régimen fiscal de la administracién pu-
blica.
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77% DE LAS EMPRESAS CONSULTADAS POR EY EN EL SE-
GUNDO SEMESTRE DE 2022 FUERON FISCALIZADAS
VS 70% EN IGUAL PERIODO EN 2021

60% DE LAS EMPRESAS FUERON FISCALIZADAS POR DOS
ENTES O MAS PARA LA SEGUNDA MITAD DE 2022

83% DE LAS SANCIONES LEVANTADAS EN EL SEGUNDO SE-
MESTRE FUE POR MONTOS MENORES A $50.000

Lasempresas oE IMmA@yor volumen
DE VENTAS FUERON LAS MAS FISCALIZADAS POR LA HACIENDA MUNICIPAL

En Venezuela, no solo los impuestos son onerosos, sino que
su complicada gestién genera costos financieros adiciona-
les. Las empresas deben contar con personal que atienda
de manera exclusiva los asuntos tributarios.

Esto sin contar que hay que lidiar con la discrecionalidad
de los funcionarios a cargo de las inspecciones en las dis-
tintas instancias para verificar el cumplimiento de la norma
tributaria.

El efecto negativo de la politica tributaria esta a la vista. Es
un circulo perverso. “Desde noviembre de 2022 se ha obser-
vado un enfriamiento de la economia como una caida en las
ventasy en gran medida por el Impuesto a las Grandes Tran-
sacciones Financieras. El gobierno aumenta la recaudacién
con mas impuestos, y entonces ralentiza la economia y con
ello las empresas cuentan con menores ingresos para pagar
los tributos”, expresa Velazquez.

Por su parte, el sector privado alerta de una “voracidad fis-
cal”, que aseqgura Conindustria es uno de los principales
problemas que afecta la actividad manufacturera”.
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Dialogo tripartito
;Podra vencer este

I
eLin 8sas, Dajus salarios e infe

Por Armando ). Pernia

El expresidente de Fedecamaras, Jorge Roig, y el asesor juridico de la AIAG, Rafael Fuguet, analizan la
situacion laboral. El dialogo tripartito registra avances, pero... ;json suficientes? El sector grafico tiene dos
anos sin renovar su Convencion Colectiva en un contexto de alta capacidad ociosa y nominas excedentarias

relativa recuperacién en un entorno de muy alta infla-

cion y volatilidad cambiaria, por lo que la ruptura de la
tendencia recesiva ha sido poco sostenible en el tiempo y
ahora se vislumbra un deterioro de las expectativas.

En 2021 y 2022 la economia venezolana registroé una

Elsalario esapenas la punta de un enorme iceberg en medio
de un intento de dialogo tripartito -gobierno, empresarios y
trabajadores- que apenas esta dando los primeros resulta-
dos, cuyo objetivo es restablecer los equilibrios basicos que
permitan funcionar adecuadamente al mercado laboral.

Jorge Roig, miembro del Consejo de Administracién de la
Organizacién Internacional del Trabajo (OIT) y expresidente
de Fedecamaras considera que se han hecho avances im-
portantes en algunas materias, como la instalaciéon de una
comisién técnica para establecer un método de fijacién del
salario minimo o la devoluciéon de algunos activos expropia-
dos.

No obstante, la propia OIT, como institucién, expresé reser-
vas por la falta de celeridad en la obtencidn de resultados
del dialogo tripartito, por lo que decidi6 enviar un represen-

38 MFRIMASE ALAG

tante permanente a Venezuela, con el fin de impulsar un
proceso mas agil de toma de decisiones.

EMERGENCIA SALARIAL

En primer lugar, Roig sefala que el sector privado ha veni-
do haciendo un esfuerzo importante para incrementar las
remuneraciones de los trabajadores, por lo que el problema
mas agudo lo tiene el gobierno que no esta en condiciones
de aumentar el salario minimo y, consecuentemente, elevar
las escalas de compensaciones en la administracién publica.

El tema de fondo esta en el pasivo que generan las pres-
taciones sociales retroactivas, aparte del problema fiscal.
“El sector privado complementa el salario legal con bonos
y otras figuras, aprovechando un vacio legal que existe, lo
que permite mejorar la calidad del ingreso. La antigiiedad
dentro del sector pablico es muy larga, por lo que el costo
de incrementar salarios es muy elevado”

El dirigente empresarial anade: “Hablamos de un promedio
de 20 afios de antigiiedad y mas de 5.5 millones de funcio-
narios activos. En consecuencia, el pasivo laboral se con-
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vierte en un problema serio desde el punto de vista fiscal. Por esa razén,
un aumento por pequefio que parezca tiene amplias y graves conse-
cuencias’.

Agrega que la representacién laboral en el Foro Social Tripartito ha pro-
puesto una Ley de Emergencia Salarial que permitiriaimplantar un mo-
delo de ajuste sin incidencia en las prestaciones sociales por un lapso
prudencial, en funcidén de elevar el poder de compra de los trabajadores
sin la carga pesada de la retroactividad prestacional.

La norma propuesta permite a los trabajadores escoger si desean man-
tenerse en el esquema previsto en la Ley del Trabajo, Trabajadores y
Trabajadoras o si se acogen al sistema de emergencia. “No se trata de
quitarles las prestaciones a los trabajadores, sino que el trabajador de-
cida si gana mas en el corto plazo, sin incidir en el pasivo laboral, de
manera de resolver su situacién econémica”.

“Este esquema vya se aplicé en algliin momento de la administracion del
expresidente Jaime Lusinchi, asi que no estamos inventando la pélvo-
ra’, recuerda Roig.

EL “TRIPARTISMO” PAGA

Los procesos de diadlogo tripartito en
Venezuela tienen una historia positi-
va. En 1958, en el contexto del Pacto
de Punto Fijo que permitié generar
los consensos politicos basicos para
arrancar el sistema democratico,
también hubo un pacto obrero-pa-
tronal que permitié encauzar las re-
laciones econémicas en un momento
de alta tensién social y politica.

Luego, en 1997, se instalé la comisidn

tripartita que produjo una reforma de la sequridad social y el régimen
de prestaciones sociales, la cual fue rdpidamente revocada en 1999 con
la llegada al poder del presidente Hugo Chavez.

La falta de didlogo hizo que Fedecamaras acudiera a la OIT para denun-
ciar el incumplimiento de tres convenios suscritos por Venezuela que
consagran la libertad de asociacién sindical y empresarial, la determi-
nacion del salario y el didlogo social.

Roig reconoce que ha habido cambios relevantes, especialmente en re-
lacién con el sector empresarial, con el que se ha institucionalizado el
didlogo, incluso, a escala regional. “Hay una comunicacién mas fluida,
como parte de un proceso de construccidn de confianza”, resalta.

EL CUADRO ES MAS COMPLEJO

El empresario y miembro del Consejo Directivo de la OIT considera que
el problema es mucho mas complejo y profundo que la determinacién
de un salario minimo, la restitucién de activos expropiados o la libe-
racion de dirigentes sindicales detenidos. A su juicio, se impone una
revision completa y consensuada de la legislacién laboral.

En el lado positivo del balance, el expresidente de Fedecamaras rescata
como un activo relevante el cese de las expropiaciones “que no es poca
cosa. Hay una mentalidad generalizada de que las expropiaciones no
fueron beneficiosas para nadie”.

“Todavia la palabra privatizacién tiene estigmas, pero se abre la posibi-
lidad de incrementar alianzas publico-privadas que ya estan ocurriendo
no solo en petréleo. El gobierno esta consciente del papel relevante del
sector privado, quizds mds por necesidad que por conviccién”, apunta.
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EL MERCADO LABORAL EN EL SECTOR GRAFICO

La Industria Grafica en Venezuela tiene una larga histo-
ria de formalidad laboral con empresas que han recono-
cido responsablemente las reivindicaciones laborales, a
través de convenciones colectivas discutidas con repre-
sentaciones sindicales fieles a sus agremiados, pero, en
lineas generales, también conscientes de la importancia
de mantener la salud financiera de las organizaciones.

Rafael Fuguet es un abogado experto en Derecho La-
boral que ha asesorado a la Asociacion de Industriales
de las Artes Graficas (AIAG) en la discusién de 10 con-
venciones colectivas sectoriales. Dice con preocupacién
que por primera vez en 30 afos el contrato colectivo sec-
torial tiene 2 afos vencido sin que pueda vislumbrarse
un plazo razonable para iniciar la discusion. “Las Artes
Graficas no estan divorciadas del pais, tenemos una ele-
vada capacidad instalada ociosa, hay néminas de traba-
jadores excedentarias que se siguen manteniendo por
razones de apresto operativo y solidaridad con los traba-
jadores, pero muchas de las empresas estan ocupando
mas personas que las requeridas”, indica Fuguet como
resumen rapido del panorama.

La causa de este retraso es clara: “el régimen salarial se
ha comprimido, como ocurre en todos los regiones del
pais, donde no hay sector en capacidad de remunerar
de acuerdo con el valor real de la fuerza laboral, porque
técnicamente existe el problema de las prestaciones so-
ciales retroactivas y a la hora de la verdad no se genera
riqueza para remunerar correctamente”.

Sin embargo, las empresas de Artes Graficas han adop-
tado medidas para mejorar las condiciones de una némi-
na reducida en tiempos de vacas flacas, con ajustes de
las asignaciones por Uutiles escolares o del bono posva-
cacional, entre otros componentes que se han estableci-
do fuera de la convencién colectiva ante la precariedad
econémica de la fuerza laboral.

“Luego del vencimiento de la convencidn colectiva en
2021, empezamos a reconfigurar algunas clausulas del
convenio y en virtud de la urgencia las hemos negocia-
do fuera del despacho del trabajo para evitar asi tra-
mites engorrosos. Ultimamente, la industria ha hecho

El abogado habla con amplitud sobre la

ajustes unilaterales, ya que no se ha podido llegar a
acuerdos sobre los montos, pero, en este sentido, la in-
dustria ha actuado con responsabilidad”, enfatiza Fuguet.

La pandemia de covid-19 aparece también como agra-
vante de un cuadro ya de por si complejo. “La gente no
aprecia las consecuencias de la pandemia en lo juridico
y lo laboral, porque lo atipico lo hizo tipico, lo tipico lo
deslastrd, por ese motivo se han hecho ajustes muy ne-
cesarios, aunque las condiciones son complejas, porque,
reitero, no somos una isla. Si la industria farmacéutica
ha caido, sa quién se le fabrican los estuches?, si la in-
dustria de alimentos produce menos, sa quién se le ela-
boran los empaques?”, subraya.

El asesor juridico de la AIAG sefiala que la crisis ha im-
pactado a empresas y trabajadores, por lo que una in-
dustria caracterizada por su formalidad y modelo de
competencia justa, ahora enfrenta problemas derivados
de la falta de un marco reqgulatorio comun vy concertado.
“Hay diversos inconvenientes derivados de la reduccién
del parque industrial, pero mantenemos una relacién
saludable con los trabajadores. Hemos dado respuesta
responsable en clausulas esenciales, pero las escalas
salariales se estdn manejando de acuerdo con la reali-
dad de cada empresa, cosa que antes no ocurria”, expre-
sa Fuguet.

Y complementa: “las convenciones generaban equilibrio.
Este tipo de convencidn colectiva por rama de actividad
solo obliga a los convocados, segun la legislacién labo-
ral, pero en la Industria Grafica practicamente todo el
mundo la cumplia, incluso las empresas que no forma-
ban parte del convenio; esa es una particularidad muy
relevante que da estabilidad al trabajador y beneficia a
la empresa. Eso es compromiso entre trabajadores y pa-
tronos”.

convencion es para la region Miranda-Capital,

a @
situacion dificil del sector, pero puntuali- La o g [ S t ransve rsal pero se cumplia practicamente en todo el pais,

za que la Industria Grafica cuenta con la

experiencia y las capacidades gerenciales

necesarias para resurgir cuando las condiciones del entorno lo permi-
tan.

-La industria grafica ha registrado una fuerte transicion tecnologica en
las ultimas décadas. ;Como ha incidido ese factor en la actual coyuntura
compleja del sector?

- Ciertamente, en un momento dado la industria manej6 tecnologia de
punta, pero esa actualizacion finalizo. Tenemos equipos que ni siquiera
se pueden vender, porque la crisis hace que el refrescamiento tecno-
légico cese. Un mecanismo para apalancar la reinversion en actualiza-
cion era salir de los equipos obsoletos para invertir en nuevos. Pero ni
eso es posible.

- (Cuantos trabajadores tiene actualmente el sector grafico?

- La convencion llego a amparar a 10.000 trabajadores y hoy tenemos
aproximadamente entre 2.000 y 3.000. Hay que aclarar que nuestra

&0 IMPRIMASE

porque se convirtio en un referente muy por

encima de la Ley y no se compite deslealmente
en el mercado. Se generé la cultura de cumplimiento de la convencion
en el pais. Asi que no solo se benefician los convocados directamente,
sino muchos mas. En este momento, con dos afos de contrato vencido,
no es posible calcular con precision cuantos empleos hay.

- (Como impacta al sector una legislacion laboral tan rigida?

- La Ley prela por orden publico relativo y debe ser cumplida, pero
nuestra convencion colectiva esta muy por encima de las pautas lega-
les. La aplicacion legal esta en los nichos en los que no hay Convencion
Colectiva, que son pocos. No hay refrescamiento salarial, y eso afecta
todas las clausulas, porque el salario es el referente para los benefi-
cios, entonces, por ejemplo, se garantizan 110 dias de utilidades, pero
la base salarial es pequena.
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Noticias

DELCY RODRIGUEZ SE
REUNIO CON CONINDUSTRIA

La vicepresidenta ejecutiva de la

Republica Delcy Rodriguez, sostu-

vo una reunion con los industriales

agremiados en Conindustria en la

que participaron mas de cien empresas, camaras y
asociaciones de diferentes sectores empresariales
del pais para impulsar estrategias comunes a fin
de incrementar la produccién nacional. Rodriguez
afirmoé que mas de 90 asociaciones empresariales
han sido atendidas en mesas de trabajo en el 2022
(entre otras la AIAG), para obtener el feedback de
estos diversos sectores.

AIAG CIERRA EL ANO 2022 CON LA
CELEBRACION DE LA NAVIDAD GRAFICA

El primero de diciembre en el salon Cité del
CCCT la Junta Directiva de la AIAG invito a re-
presentantes del sector a celebrar la Navidad
Grafica como una forma de construir y mante-
ner los valores de un negocio que hace frente
a las necesidades de los demas sectores de la

economia.
Fue un evento extraordinario, repleto de valio- ENCUENTRO CON WCEM'NISTRA‘DE INDUSTRIA
sa informacidn econdmica por la intervencion PARA RECUPERAR LA PRODUCCION

del analista Asdribal Oliveros en una velada
que brindé la oportunidad de compartir a los
presentes con el presidente de Conindustria
Luigi Pisela y representantes del Ministerio de
Finanzas en un aforo de mas de 100 invitados
entre la vieja guardia y las nuevas generacio-
nes de esta comunidad grafica.

También al inicio del afio al continuar el trabajo
gremial se realizé en la AIAG un excelente encuen-
tro con la viceministra de industria productiva Ing.
Diana Castillo para fortalecer lazos de encuentro
y estimular el trabajo conjunto gobierno-empresa
privada en temas como cddigos arancelarios, Aladi,
Mercosur, CAN, entre otros, que resultan decisivos
en pro de potenciar la produccién nacional.

AIAG INICIA REUNIONES
INTERSECTORIALES

La nueva Junta Directiva dio comienzo a un ciclo de reuniones
con representantes de camaras y asociaciones industriales que
pueden contrbuir a incrementar la produccién de las empresas
afiliadas a la institucion dando a conocer la potencialidad del
sector grafico nacional.

Es asi como se realizaron reuniones con CIFAR y Cavecal en las
que se vislumbraron excelentes perspectivas para la elaboracion
de estuches, etiquetas, material POP, sin certificacién y otros
prospectos que requeririan del CNP.

AIAG = |MPRIMASE 4]
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GRUPO

Color y pasion para ti

Grupo Intenso, conjunto de empresas con mas de
45 afos de trayectoria, lideradas por el ingeniero
Miguel Guittard, integrado por Intenso Digital, de-
dicada a las artes graficas en las dreas de Impresién
Digital, Impresion Offset, Impresién en Gran Forma-
to, Empaques, Material POP, Disefio Grafico y Web.

Editorial Intenso, cuyo objetivo es la edicién de li-
bros de crecimiento personal y espiritual, servicios
de correccién de textos y estilo, tramites legales
de libros, distribucion e impresidn de libros por de-
manda.

Sus productos se caracterizan por la intensidad de
sus colores, alta calidad, y tiempo récord de entre-
ga, gracias al apoyo de profesionales altamente
capacitados, de gran antigliedad y equipos de alta
gama.

Ademas, es un grupo de empresas conscientes, que
ofrece soluciones graficas y editoriales que cubren
con altos estandares de calidad dirigidos a las areas
de impresos comerciales, publicitarios, editoriales,
empaques y etiquetas.

CARTOFEL

Innovacion y rapidez

42

Cartofel alcanzé 42 afios cumpliendo con el pro-
posito de satisfacer las necesidades del mercado
existente dedicada a la elaboraciéon de empaques
de carton plegable de la mas alta calidad y con el
mejor servicio.

La empresa que es reconocida como una de las
lideres en la elaboracién de empaques de cartén
plegable, esta orientada a servir y dar satisfaccion
a los clientes, utilizando procesos actualizados
tecnolégicamente apuntalados en estandares na-
cionales e internacionales. Tiene como norte el
desarrollo personal y profesional de su recurso hu-
mano, asi como también el respeto hacia las comu-
nidades locales y el medioambiente. Este conjunto
de acciones integra un todo con un claro objetivo:
ser una empresa de servicios orientada a la calidad
y satisfaccidn de las necesidades de sus clientes.

IMFRIMASE o AIAG

Por Lupe Morillo

El poder detras de la marca

Fundada en 1976, Contiflex es una empresa con
extensa experiencia disefiando y produciendo
etiquetas autoadhesivas asi como empaques de
formato angosto para un amplio rango de mer-
cados que ha tenido como resultado un profundo
conocimiento de las necesidades de sus clientes
y es reconocida como lider en creatividad que
impacta en el disefio y creacién de etiquetas que
identifican las diferentes marcas para las que
produce.

Durante 47 afos de trayectoria, su fortaleza ha
estado en traducir la identidad de la marca en
el recurso grafico funcional, manteniendo la
identidad de las marcas, tanto nacionales como
globales, en el disefio del empaque, lo que les
permite ofrecer estilo e innovacion al resaltar la
personalidad de la marca lo cual es muy impor-
tante a la hora de comunicar en el mercadeo de
los productos
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21 anos de constancia y fe en el pais

La Excelencia es sucesora de una larga trayec-
toria en las Artes Graficas que se inicia con la
creacion de Lito Industrial Maracay, por parte de
Manuel Cardenas, padre. Comenzé en la parte
posterior de la empresa de un gran amigo: Ber-
nardo Beltran, en Maracay y hoy en dia ocupa un
espacio de 18.000 metros cuadrados y cuenta
con 187 trabajadores. Por ello esta significativa
celebracién destaca por su ininterrumpida labor
como proveedor de productos impresos para la
industria y el comercio en general en el ambito
nacional, satisfaciendo las exigencias del merca-
do y de sus clientes en calidad y servicio.

La constancia, la dedicacién y su fe en el pais les
ha permitido un proceso de crecimiento y desa-
rrollo organizacional mejorando continuamente
los servicios de impresidn litografica de papel y
cartén a través de la utilizacién eficaz de recur-
sos tecnoldgicos y humanos manteniendo un alto

. nivel de calidad y productividad.
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_
. OLIVENCA

64 anos aportando valor en Venezuela

Olivenca es una empresa de reconocida experien-
cia y vasta trayectoria en el mercado de las Ar-
tes Graficas en Venezuela, con amplio liderazgo
en la impresion de documentos comerciales y de
seguridad, logrado gracias a la excelente calidad
de sus productos y por la perfecta combinacién
de elementos de impresién y tecnologia. Desde el
ano 1959 Olivenca presta sus servicios y solucio-
nes al mercado venezolano, mediante sistemas
de impresidn altamente especializados.

En Venezuela es la Unica empresa privada que
posee el sistema de impresion de Calcografia-In-
taglio, con el cual se elabora en el ambito mun-
dial el papel moneday demas documentos de alto
valor. Olivenca atiende los requerimientos del
mercado financiero, gubernamental, la industria,
el comercioy los servicios, y en todos ellos coloca
productos de la mas alta calidad contribuyendo
asi al desarrollo del sector grafico y de sus clien-
tes.

o TIPOGRAFIA LAGO

60 anos de innovacion

La empresa lider en el ramo de Artes Graficas
nacional, a escala industrial, cumple 60 afios im-
plementando el ciclo completo de fabricacion de
empaques de cartonaje.

Fundada en 1963, siempre ha estado en constan-
te renovacién para ofrecer tecnologia de avanza-
da y garantizar calidad y rapidez en la entreqga.

Sus instalaciones ofrecen una gran capacidad
impresora, gracias a la reinversion del grupo
en maguinarias que les ha permitido ampliar la
gama de servicios.

Desde 1986, Tipografia Lago ha incrementado
su capacidad duplicando versatilidad y velocidad
por medio de inversiones en sus instalaciones,
para lo cual utilizan la mejor impresién tecno-
légica alemana. Hoy en dia la empresa continta
creciendo.

2023 HENODD

POLIGRAFICA
INDUSTRIAL

70 anos de actividad
en la Industria Grafica
nacional

Para esta empresa ha
sido un trayecto lleno
de retos y oportunida-
des que la han colocado

en una posicién de liderazgo en el sector grafico
nacional.

En 1953 se funda Tipografia Italiana, en la pa-
rroquia Santa Teresa, Caracas, de la mano de
sus accionistas Colombo Bonati Boschi y Natale
Mezzetti Gasparini. En 1961 se incorpora como
contador Mario Ricella Serpone, que inicia un
proceso de cambio con innovadores ideas para
optimizar la produccién y modernizar los proce-
sos; y en 1966 cambia el nombre de la empresaa
Poligrafica Industrial para adecuarla a los nue-
vos tiempos que incluye la mudanza a la actual
sede en Chacao.

Progresivamente, se incrementd su participa-
cion en el manejo de la empresa al adquirir el
10% de sus accionesen 1987.Y es en 1996 cuan-
do se concreta la compra del 90% restante, por
parte de Ricella. Este paso da un gran impulso a
la organizacién que comienza la adquisicion de
nueva tecnologia y se renueva el equipamiento
de impresién y acabado.

Seguidamente, se incorporan sus hijas, Gabrie-
lla, administradora con experiencia en organi-
zacién y métodos de empresas industriales y
Giovanna, arquitecto con experiencia en plan-
tas industriales y flujos de procesos, a partir de
ese momento Poligrafica industrial se consolida
como empresa familiar.

En el afio 2000 se adquieren nuevos equipos de
impresién que dinamizan de manera importante
la produccién siempre con el objetivo de ofrecer
el mejor producto y servicio al cliente.

Su produccién se enfoca en la fabricacion de
grandes volimenes validados por sistemas de
calidad que les ha permitido afianzarse en em-
presas de consumo masivo tanto de alimentos
como de cuidado personal en las areas de eti-
quetas precortadas y estuches plegadizos.

Ha sido un viaje emocionante, lleno de retos y
hoy Poligrafica Industrial continia comprometi-
da con el desarrollo del pais.

AIAG o [MPRIMASE

45

aaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaa


https://v3.camscanner.com/user/download

Camino a los 80 anos...

ellge nuevapy A

on Attilio Granone a la cabeza, fue electa la Junta

Directiva que guiara los destinos de la Asociacién

de Industriales de Artes Graficas de Venezuela
para el periodo 2023/2024. Acompafian a Granone en
el Comité Ejecutivo: Luis Alfonso Rangel, Cartoformas
Venezolanas, como primer vicepresidente; Enrique Mier
y Teran, Moore de Venezuela, sequndo vicepresidente;
César Acea, Graficas Acea, secretario general y Rodrigo
Illarramendi de Litografia Bicolor, como tesorero.

El equipo lo completan como directores principales:
Claudio Bazzaro, Cipriano Agreda, Nathalie Zaragoza,
Pablo Vasquez, Carlos Retegui, Marco Di Pentima, Ricar-
do Pérez, Irene Bazo, Daniela Biern y Manuel Cardenas.

Sin lugar a dudas, este es un equipazo que se viene ple-
no de ideas y con muchas ganas de trabajar para benefi-
cio no solo de las empresas afiliadas a las que se deben
como cuerpo colegiado rector de la institucion, sino para
beneficio también de los trabajadores de las empresas,
de los clientes finales y de todo el pais.

La Asamblea General administrativa y eleccionaria que
se realizé en la sede de la Asociacién el pasado 23 de

b MFRIMASE AILAG

Por: Edgar Fiol Sotillo

marzo contd con la presen-
ciade numerosas empresas
afiliadas que, en quérum
reglamentario, aprobaron
por unanimidad el informe
de gestion que presentd
Carlos Retegui y la cuenta
2022-2023 que, como te-
sorera de la Junta salien-
te, expuso Irene Bazo, asi
como el presupuesto 2023-
2024 que regira el desen-
volvimiento administrativo
de la Asociacion.

Attilio Granone, en su con-
dicién de comisario de la
anterior gestion, por su
parte validé los estados fi-
nancieros del ejercicio 2022-2025.

Cabe destacar la presencia de Luigi Pisella, presidente de
Conindustria, quien juramenté el nuevo equipo empresa-
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rial que dirigira los destinos del organismo gremial, diser-
t6 sobre la coyuntura econémica actual asi como también
sobre el reto que esta situacion representa para los indus-
triales venezolanos y sobre lo que nos depara este 2023,
mas alla de la ralentizacién econémica que hemos experi-
mentado en el primer trimestre de este afo.

Pisella hizo énfasis en el intercambio binacional con Co-
lombia que asequrd, debe ir formalizandose y creciendo
paulatinamente advirtiendo la urgencia de revisar el acuer-
do parcial N° 28 para lo cual hay voluntad de parte de am-
bas autoridades, pero que en este momento es asimétrico
y beneficia los productos importados por lo que esperan
poder llevar la balanza a favor de la produccion nacional.

Nos estamos reconectando con los afiliados

Para el expresidente de la AIAG, Carlos Retequi, mas alla
de que la afiliacién aumenté en un 7%, aproximadamente,
uno de los logros mas importantes alcanzados quizas fue
la reconexidn con los afiliados que, por una u otra razén,
se habian alejado de la institucion en estos dos afos tan
dificiles signados por la desaceleracién del repunte que
hubo en 2022, con asuntos atn sin resolver en materia de
devaluacion, inflacién y salarios ademas del impacto de la
pandemia del covid-19.

“Hemos demostrado con hechos que la AIAG es la plata-
forma ideal para crear valor y potenciar el intercambio de
informacién de interés que nos permita tomar las mejo-
res decisiones en nuestras empresas, ahora que las cir-
cunstancias siguen sujetas a muchos factores dificiles de
predecir: niveles minimos de la actividad petrolera, rigor
en la recaudacion fiscal mediante nuevos impuestos para
respaldar la base salarial. Es muy importante tener infor-

macion para el analisis y la discusién con los repre-
sentantes del gobierno. Por otra parte, el descenso
en el consumo comenzé a manifestarse y debemos
adecuarnos y buscar nuevas oportunidades.

Nuestros chats room para afiliados, las redes so-
ciales, etc, se caracterizan por la actualidad y ob-
jetividad de los datos que entre todos manejamos
lo cual ha generado, sin lugar a dudas, que se des-
pierte de nuevo el interés de ser parte de la familia
grafica que hace vida en la Asociacion”.
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Durante estos dos afios, la AIAG se ha dedicado a fortalecer
la representacidn y la intermediacién ante el sector pabli-
co, a través del andlisis de los decretos y resoluciones que
afectan directamente la dindmica productiva del sector. “El
arancel de aduanas, el IGTF y el ISLR, destacan como ejem-
plos de instrumentos legales que nos han afectado mucho,
por lo que nuestro esfuerzo se ha orientado no solo en in-
formar a los afiliados sobre ello, sino también en hacer lle-
gar al gobierno, a través de Conindustria, nuestros puntos
de vista y propuestas al respecto”, asequrd Retegui en el
discurso de cierre de su gestion.

Honor a quien honor merece

Luego de las formalidades estatutarias de la Asamblea,
llega el momento notable de la familia AIAG, de honrar a
aquellos que con sus conocimientos y experiencias y por
largos afos se han convertido en los rieles que conducen a
esta Asociacion a destinos seguros y productivos.

Es justamente el caso de Claudio Biern quien, a decir de
todos los que lo conocen, es un ciudadano a carta cabal,
empresario grafico exitoso y gremialista de alta estirpe, con
mas de 40 afos de trabajo tesonero y desinteresado en la
Junta Directiva. Claudio Biern, a todas luces, es un ejemplo
a seguir como empresario, como gremialista y primero que
todo, también como padre.

De la misma manera y con la misma emocidn, la asamblea
general brindé un calido homenaje a Richard Dubreuil,
hombre de temple y de sobrada energia, de esos que con su
ejemplo guian a los demas por los caminos de la constan-
cia, del bienestar y de la productividad, utilizando para ello
sus conocimientos, su experiencia, don de gente y su gran
sentido del humor que tanto ayuda a soportar las adversi-
dades y a sequir en la lucha por una realidad mejor.

Ya al final, la ocasién fue propicia para departir con los
miembros de la Junta Directiva, los homenajeados, los re-
presentantes de Conindustria y demas invitados, en ameno
brindis por el éxito de esta nueva gestidn.

Un espaldarazo al trabajo gremial

Un caluroso aplauso y reconocimiento a su labor recibié
Elba Mata, directora ejecutiva de la institucién que junto
con su equipo: Simén Quiroz, redes sociales; Yoli Rodriguez,
atencion al afiliado; Junnelly Chacén, facturacién y cobran-
za; y la siempre atenta Nelsy de servicios generales hacen
posible el accionar del gremio y se lucieron en la organiza-
cion de esta Asamblea Anual. Gracias a su trabajo proactivo
y eficiente funcionan las ruedas del engranaje institucio-
nal
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Por Antonio Santana
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una de las afiejas imprentas de Caracas, menciona-

da en la primera y sequnda crénicas que escribi hace
ya un ano, pude estar en la sala de exhibicidn de sus her-
mosos y bien impresos ejemplares, en los que disfruté del
placery orgullo de hojear y catar el libro Ausencia, ganador
del concurso latinoamericano de productos graficos “Theo-
baldo de Nigris”, 2019. Ademas de otear y quedar atrapado
por una obra del historiador portefio Sabatino Pizzolante,
quien en un encomiable esfuerzo de investigacién, logro
reconstruir parte de la interesante vida de un decimoné-
nico impresor de nombre Juan Antonio Segrestda (Puerto
Cabello 1830-1902), titulado: Juan Antonio Segrestaa, Un
impresor del siglo XIX.

Juan Antonio Segrestda, que identificaremos por las ini-
ciales JAS, hizo la primaria en su Puerto Cabello natal y
el resto de sus estudios en Francia; para 1853 regresé al
Puerto, y utilizé el dominio del idioma francés como he-
rramienta de trabajo y llave de acceso a la Artes Graficas.
Rapidamente logré sus primeros ingresos traduciendo re-
conocidas obras literarias del galo al espafiol, encomenda-
das por el editor Rafael Rojas, pariente de los editores del
aun existente Almanaque de Rojas Hermanos.

G racias a la invitacion que cortésmente me extendié

En 1859 funda en Puerto Cabello la imprenta J.A. Segres-
tda en la que imprime y edita importantes diarios de cir-
culacién local; en paralelo, promueve la construccion de
un teatro para su terrufio. Simultdneamente a su oficio de
periodista e impresor, JAS se desempefié como presidente
del Concejo Municipal de Puerto Cabello (1860). Luego en
1862 funda y dirige El Iris, considerada la primera revista
de Arte, Ciencia y Literatura editada en Carabobo. En 1863,
crea y dirige El Boletin Mercantil. Entre 1864 y 1873 dirige
el diario El Comercio.

En la direccién de El Vigilante, otro de sus periddicos,
desarrolla una politica editorial audaz, con la que se con-
sagra como editor. Entre tanto, en su bien equipado taller
con modernas fuentes tipograficas, orlas y prensas de
ultima generacién, continta imprimiendo los libros que
marcaban tendencia mundial, que él mismo gestionaba en
Francia, traducia al espafol o al inglés, con la garantia de
su solvente condicién de traductor, reconocida en los cir-

Un mpresor del siglo XIX
Mmas vigente que nunca

Cronica grafica

culos de lectores de la época, que luego publicaba, bien en
fasciculo de circulacién periddica, o en tomos con encua-
dernaciones ristica o de lujo. Ademas, ofrecia un servicio
de calidad a los clientes de su mercado natural, necesita-
dos de facturas, cartas o tarjetas, entre las cuales estaban
las delicadas tarjetas para eventos sociales, con aplicacio-
nes de relieve en seco, toda una novedad para el momento.

Es justo reconocer la tenacidad y creatividad encontrada
en la narracién que hace Sabatino Pizzolante, acerca del
colega JAS, resaltando su incesante blsqueda de la exce-
lencia en sus impresos, sin perder de vista la rentabilidad
de la empresa para sobrevivir y ser exitoso en aquella arida
provincia de los 1800.

Meses atras, estuve buscando mercado para algunos equi-
pos, visité paginas web de diferentes asociaciones graficas
de paises vecinos, y en Ecuador encontré asociaciones
graficas en las diferentes provincias de ese pais, dejando
ver que no solo hay un desarrollo de la Industria Grafica
equitativamente distribuido en todo su territorio, sino tam-
bién un simultdneo crecimiento gremial dentro y fuera de
la capital, Quito.

Histéricamente, Caracas ha sido el centro de la mayor
actividad econdmica del pais, distrayendo la atencién de
los esfuerzos que hacen diariamente nuestros colegas del
interior, desvidndose asi, la necesaria comunicacién y co-
hesion gremial con ellos. Se me ocurre que en estos mo-
mentos seria oportuno intentar acercarlos, ya que podrian
contribuir en la busqueda de oportunidades, diestros como
estan, por las escasas alternativas que ofrece el ejercicio
diario fuera de la capital.

Sitomasemos como ejemplo, los casos de Segrestaa, Ecua-
dor y la provincia, estos podrian arrojar luces de cémo en-
frentar y entender el escenario actual y pospandemia.

Por ahora solo queda concluir que el mercado gréafico ve-
nezolano y mundial ya no es, ni sera el mismo. Podra ser
mejor o peor, lo curioso es que contradictoriamente a lo
que dicta la economia de escala, las imprentas que no
evolucionaron hacia especialidades tendran mas facilidad
para adaptarse al porvenir.
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Catalogo
Grafico

A

ALTER PRINT
(0212) 237.8117- 2375377

ARTECOLOR, S.R.L.
(0212) 632.9955- 632.9066

ARTISOL, C. A.
(0212) 870.5432- 870.0579

C

C.A.LITOVEN
(0212) 572.5246- 575.4078

CARACAS PAPER
COMPANY, 5. A.
(0243) 231.1824- 231.1700- 234.7011

CARTOFEL, C. A.
(0241) 872.8453- 834.9519-
838.4009

CARTOFORMAS
VENEZOLANAS, C. A.
(0212) 993.3767- 993.4557

CENTRO GRAFICO 2004, C. A.
(0212) 2375348- 238.8372

COLOR GRAPHICS SFB, C. A.
(0212) 258.0373- 258.1431

CONTIFLEX, C. A.
(0212) 943.0133

CORPORACION DUBON, C.A.
(0212) 344.4674- 344.7074- 321.2193

CORPORACION PRAG, C. A.

(0212) 577.0318- 577.9546-
577.3985- 577.0427

EDITORIAL PRIMAVERA, C. A.
(0212) 406.4141- 451.5353- 362.7250

ESTUCHERIA MODERNA, C. A.
(0212) 860.3505- 862.5612

ETIMARK, C. A.
(0212) 242.0028 - 242.2895
Planta: (0212) 391.1277

ETIQUETAS FLEXOARTE, C. A.
(0212) 943.4770- 945.8097

EXPRESOS GRAFICOS, C.A.
(0212) 257.9228

F

FANDEC, C. A.
(0212) 344.2078- 344.0716
241.7765- 241.7526

FORMAS GRAFICHECK

DE VENEZUELA, 5. A.

(0212) 985.5224-985.4363- 341.4166
341.3173

G

EBRO EMPAQUES, C.A.
(0212) 443.9257

EDITORIAL ARTE, 5. A.
(0212) 319.4040- 319.4041-2571183
- 2576742

EDITORIAL LATINA, C. A.
(0212) 793.3277 - 793.6907

EDITORIAL MELVIN, C. A.
(0212) 235.6065- 238.4842

EDITORIAL METROPOLIS, C. A.
(0212) 235.2502- 238.4305-
451.5231

AIAG

GRAFIBOND, 5. A.
(0212) 284.4010- 284.4696-
2843775

GRAFICA CROMO, C. A.
(0212) 2279092

GRAFICAS ACEA, C. A.
(0212) 239.3550- 239.4368
(0414) 135.9053

GRAFICAS ALMAR, C. A.
(0212) 571.3346- 571.3457-
576.5409

GRAFICAS COLSON, C. A.
(0212) 2371638
(0414) 330.1200

GRAFICAS EL PORTATITULO, C. A.
(0274) 244.6861- 2445582
(0414) 748.7179

GRAFICAS GUARINO, C. A.
(0212) 542.3891- 543.0016

GRAFICAS MONTOYA, §S. A.
(0212) 472.3060- 472.8072

GRAFICAS MORANA, C. A.
(0212) 572.5542- 577.9875

GRAFICOLOR OL, C. A.
(0212) 256.2356

i GRAPHO-FORMAS PETARE, C. A.

(0212) 242.5719-242.5850- 242.7913

GRUPO MEDIGRAF, 5. A.
(0212) 4311268~ 433.4166- 431.5291

IMPRENTA CANDIA, C. A.
(0212) 234.1770- 234.6597

IMPRENTA NEGRIN, C. A.

(0212) 761.2326- 761.8520

IMPRESORA LITHOBAR, C. A.
(0251) 269.2826 - 269.1129- 259.1129

IMPRESOS CHIREL, C.A.
(0212) 451.5552
(0414) 202.3351

IMPRESOS INDUSTRIALES
LUIGI, C. A.

(0212) 472.0265- 4431552

IMPRESOS MINIPRES, C. A.
(0212) 2375120~ 237.0942

INDUSTRIAS ENCOVEN, C. A.

- (0212) 870.5865- 5866

INDUSTRIAS GEOPRINT, C. A.
(0212) 341.7331- 312.2706

INTENSO DIGITAL, C. A.
(0412) 314.0040- 203.2000

INTENSO OFFSET, C. A.
(0212) 203.2000 al 20- 203.2034-

| 239.9534

INVERSIONES MUNDO GRAFICO,C.A.
(0243) 615.9413- 237.2611
(0414) 144.9053

J

JACKROM DE VENEZUELA, C. A.
(0212) 238.6649- 238.5497

L

LA EXCELENCIA, C. A.
(0243) 671.3559- 236.7822

LA REAL, C.A.
(0243) 246.7574- 246.2291
(0414) 590.6853

LITHAURO, C. A.
(0212) 234.7418- 2373191
239.3935
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Catélogo
Grafico

LITHO MUNDO, 5. A.
(0212) 362.7977- 362.7960
(0414) 3071007

LITO EXTRA, C. A.

(0212) 234.0045- 237.2615
LITOGRAFIA BICOLOR, C. A.
(0212) 234.6080- 239.1282

LITOGRAFIA GRAFO-TIP, C. A.
(0212) 372.9863- 372.6892

LITOGRAFIA LA PRECISION,
C. A

(0212) 462.6076- 6075-
714.3454-794. 3496

M

MAGENTA GRAFICA, C.A.
(0212) 362.0790- 363.3504
(0412) 361.3654

MAS QUE PRINT, C.A.
(0212) 2421766
(0424)137.4982

MONTANA GRAFICA, C.A.
(0243) 200.6500

MOORE DE VENEZUELA, S.A.
(0243) 272.27M- 272.2776
(0426) 533.2453 (0424)
455.0200

0

OLIVENCA, C. A.
(0212) 241.8567 - 241.1745

ONDULADOS DE

VENEZUELA, 5.A.
(0212) 870.3542- 870.3411

P

PAPELERIA GIMGRAF C. A.
(0212) 433.7830- 432.5215

2023 MAYD

PAPELERIA ROTOSPEED C. A.
(0212) 461.8790- 461.2130

POLIGRAFICA INDUSTRIAL,

C.A.

(0212) 265.2072-2661- 3864-
4715921

POST GRAPHIC DE
VENEZUELA,C.A.
(0212) 471.6462

PROINCOQ, C. A.
(0212) 715.6385- 715.6160

PUNTO GRAFICO 2012, C.A.
(0212) 576.0990-577.5572

R

ROTAPRINT PRODUCCIONES

GRAFICAS, C. A.

(0212) 258.3085- 256.8455
256.6149

(0414) 257.0080

S

SIGNOS GRAFICOS

VENEZOLANOS, SIGRAVEN,

S. A.

(0212) 383.8328- 383.0379
383.8748

(0414) 255.5586

SNG VENEZUELA, C. A.

(0254) 564.3184
(0412) 850.0307

T

TIPOGRAFIA CHACAQ, C. A.
(0212) 261.4380- 266.6165
(0414) 320.19.35

TIPOGRAFIA LAGO, C. A.
(0212) 472.43.66- 551.8044

TIPOGRAFIA OLYMPIA, C. A.
(0212) 551.8044- 552.0244
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Mas de 40 afnos dedicados a la
elaboracion de estuches para
la industria farmaceutica con el mas
alto nivel de calidad logrando el
mejoramiento de nuestra productividad
para la satisfaccion de nuestros clientes,

Calle 1, Edif Lago, Zona Industrial La Yaguara, Caracas

bpografialago@canty net / lipografa_ego@hotmall com
Te 0212 4723275

P -
EPOSTGRAFHIC

rbm

La perseverancia s nuestro motor

que dia a dia nos lleva como empresa a -
i L

conquistar la excelencia y a ofrecer a la
industria Farmacéutica empaques de alta
calidad que a su vez reflejan la imagen
prolesional de nuestros clientes

Postgraphic cree en Venezuela
y seguimos cultivando para crecer
COMO empresa y como ciudadanos
ge esla gran nacion

Comprometidos con Venezuela’

. ~ =
1)
—
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A
ARGOMIN, C. A.

(0239) 231.1146- 231.1018- 231.1007
ART GRAFIC FOTOLIT II, C.A.

(0212) 461.9150- 461.6117
(0412) 623.4015

C

COLORA, C.A.
(0212) 918.1502 - 993.2073
(0424) 237.0017

CONVERTIDORA CARACAS, C. A.
(0212) 371.1755- 1812- 3333

CONVERTIDORA FINLANDIA, C. A.
(0212) 290.1070- 291.2133-
979.6879

CONVERTIDORA INTEGRAL CIPO
(0414) 221.8388-415.7677-
1712.2995

CORPORACION PANELPA C. A.
(0251) 7171472 - 269.2747

CORPORACION XDV, C.A.
(0212) 279.3769- 279.4111- 4305

A MFRIMASE = AIAG

{CHIS P
DONAS

Rif: J-404030778
Ofrecemos para

Eventos Corporativos - Reuniones Familiares

Reuniones entre amigos - Fiestas y Eventos Infantiles

Planes Vacacionales - Cumpleanos

Las mas Ricas y Frescas Donas de Caracas

en su Presentaciones Mini y Aro
Donas Dulces - Glaseadas - Surtidas

Rellenas: Arequipe - Pastelera - Chocolate Blanco

Chocolate de Leche - Manzana - Canela

Donas Especiales

Pie de Limon - Pie de Parchita - Cookies And Cream
Mantequilla de Mani - Boston - Nutella

Fresa con Crema - Creme Brulee - Moca - Pj

Donas Saladas
Pizzi - Ajo Porro Tocineta

ALL YOU NEED
IS LOVE

AND

DONUTS

SEDE CHACAO: + 58 (0412) 483.0641
SEDE BELLO MONTE: + 58 (0412) 481.0838

Ty

CORRUGADOS INDUSTRIALES DE
VENEZUELA. CIVCA, C. A.
(0212) 241.7765- 241.6246

D

DISTRIBUIDORA COLORA DC,
C.A.
(0212) 993.2073- 992.5277

DISTRIBUIDORA FINPAPEL, C. A.
(0212) 979.6879- 979.9575

EDUARDO JOSE GARCIA
(0212) 425.6549
(0414) 309.7825

-

FABRICA DE TINTAS OLIN, C. A.
(0212) 541.6612
(0239) 212.4095

FSV INDUSTRIAL SOLUTIONS,
C. A
(0212) 979.701

wassLinsagram Lami
SO onas

G

GRAFILANDIA 2015, C.A.
(0412) 923.3236- 235.0686

QUIMICA GRAFICA
(0212) 662.3535

R

INDUSTRIAS ADIPOL, C.A.
(0212) 472.9831

(0414) 288.6191

INVERSIONES KALUCA, C. A.
(0212) 319.5080

0

OPERADORA 3134, C. A.

REDISPACA, C.A.
(0212) 945.7529

(0414) 321.8100

ROBERTO DELFINO & CiA SUCRS.
(0212) 235.1073- 235.2376
(0414) 150.8557

S

(0243) 234.2796 SOLUCIONES DEL FUTURO, C. A.
(0414) 437.8784 (0212) 243.2566

PAPELES LA TRINIDAD C&M TECNICARBON, C. A.

188,C.A. (0212) 561.1530- 1264

(0424) 328.9719 Galpon: (0246) 431.4965- 0686

PRODUCCIONES RB, C. A.
(0251) 237.3909- 237.2628

PROTECTO CARACAS, C. A.
(0212) 572.3045- 572.3355

MAYD 2023
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rrugados Industriales de Venezuelq, CA.

CIVCA disena, fabrica y comercializa empaques, laminas y rollos de carton
corrugado de alta calidad, dirigidos a los sectores comerciales e industriales.

Ofrecemos la mas amplia variedad de:

2 Cajas y estuches de cartoén corrugado y micro corrugado con impresion

flexogradfica.

Con las dimensiones, forma y resistencia requerida para garantizar la proteccion,
almacenamiento, transporte y venta del producto. Ideal para alimentos, cosméticos, productos
farmacéuticos, quimicos e industriales.

2 Divisores
Para separar los productos empacados, garantizando su presentacion y proteccion,

{2 Bandejas
Indicadas para empacar botellas de vidrio, plastico, enlatados, etc.

{2 Rollos corrugados single face
Para proteger, forrar o envolver productos y espacios de gran tamano. Onda "C’,"B" o "t", segun
las necesidades del cliente.

¢ Ldminas single wall o double wall
De pared sencilla o doble, para fabricacion de cajas, divisores, bandejas, etc.

{2 Laminado
En diferentes calibres, texturas y colores.

Conciencia ambiental

| \ Nuestros empaques son disefados para
minimizar el uso de materias primas y

\ // fabricados en carton corrugado que es un
material 100% reciclable.

$3ovea

Corrugados Industnales de Venezuela CA

Av. La Papelera, Zona Industrial San Ignacio, Maracay, Edo. Aragua. Tif: 0243-235.43.71. RIF: J-29746297-0.
E-mail: ventas@grupocivca.com ® www.grupocivca.com
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PRODUCCIONES

SUMINISTROS

GRAFICOS E
INDUSTRIALES

Papeles (nacionales ¢ importados)
Cartulinas Industriales (nacionales e importados)
Cartones Industriales (nacionales ¢ importados)

Carton Aluminizado y Dorado

Resmas (Tamafo carta, oficio y extracficio)

Cajas de Carton Corrugados

Accesorios y Especialidades

Laminas de Carton Corrugadas y MD'

Jen e PELLD PN

tileno (PELLD-PELHD)

c- poliprog p'p,

d- pve [clor nolivinilo

e- poliestireno (PS-PSAI

»Colorisa

Do vids & Tt ideas PRODUCCIONES RB C.A
e weavw s bproducciones.com S

f- polietilen-tereftalato (PET)

J-30022662-0

*Calle 30 con Carrera 3. 20na

(O +58 424 5464021
f @ Grbproducciones.ca

T RGE6c3LSmMOWXTOE

llllll
i '

Amplia variedad de suministros graficos ¢ industriales, dingido &
Tipografias, imprentas, Mografias, librerias. margueterias. cristalerias,

Of iCingd, Colegiod. universidaded, INStRULOL. INdustriat, NeQOCIOL y pUbIICO en
genesal
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